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 ركشال

 يسرنا أن نتوجه بأسمى عبارات الشكر والتقدير إلى              

ستاذها المشرف:   بوعشة كمالا 

السود والداعم  وتٍجٌّاتي السدِدة، وكان هعمالذي لم ِبخل علّوا بعملي 

 العمل هذاطّلة فترة إهجاز 

كادِمّة الدور الكبّر فُ إخراج 
 
لقد كان لتشجّعي المستمر، وهقدى البواء، ودقتي ال

 ًذا البحث إلَ الوٍر 

ن ٍِفقي فُ مسّرتي العلمّة  فلي موا كل الحترام والمتوان، راجّن من الله ا 

 والعملّة.

 

 



 

 

 

 الإىداء  

 إلى من غرسوا في نفسي حب العلم والمعرفة

 قدوتي ومصدر إليامي إلى من كانوا  

دي وتعب سنوات دراستي  ھـج إلى أمي وأبي رمز العطاء والحنان، لكما اىدي ثمرة

 عرفـاناً وتقديراً لما قدمتماه لي

طيبة آو دعاء   اخواني واخوتي، سندي في الحياة إلى كل من دعمني بكلمةإلى  

 صادق

 إلى أساتذتي الأفـاضل

 إلى اصدقـائي وزملائي الذين شاركوني رحلة التعلم

 .اىدي إليكم ىذا العمل المتواضع تعبيراً عن شكري وإمتناني

 
 قميدي فريدة                                                                         



 

 

 

 

 

 الإىداء  

 الحمد لله الذي بنعمتو تتم الصالحات الحمد لله ما تم جيد ولا ختم سعى إلا بفضلو  

ن عقبات وصعوبات إلا بتوفيقو ومعونتو بفضل من الله أتممت  وما تخطى العبد م
 مسيرتي الجامعية.

وساندني على طوال مسيرتي   أىدي ثواب ىذا البحث إلى كل شخص وقف معي
 الدراسية وأبارك لكل أصدقـائي الذين تخرجوا معي.

 شكشاؾ بظتَة                                                                
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 :مقدمة
يلعب العقد في  القانوف الداخلي دورا أساسيا في تبادؿ وتداوؿ  الثروات ويتعاظم ىذا الدور  
في العقود الدولية التي تعد أداة  لتسيتَ التجارة الدولية ، ووسيلة للمبادلات الاقتصادية عبر ابغدود ، 

اف التجاري  للدوؿ الاقتصادية على ميزاف  ابؼدفوعات  وابؼيز حيث تؤثر تلك العقود من الناحية 
 باعتباره أنها تستدعي انتقالا للقيم والثروات وابػدمات عبر ابغدود .

وقد أخذ الازدياد في التبادؿ التجاري  ينمو خاصة بعد توقيع اتفاقيو ابعات وإنشاء      
ـ منظمة التجارة العابؼية ، فإذا كاف العقد فيما مضى يتم إبرامو بطريقة بسيطة وسريعة ، حيث يقو 

أحد الطرفتُ بتوجيو إيجاب بسيط إلى الطرؼ الآخر ، ثم يلبث ىذا الأختَ أف تقبل ذلك الإيجاب 
فينعقد العقد وينتهي الأمر إلا أف العقد التجاري الدولي يختلف في مراحل تكوينو عن العقد التجاري 

والتقنية  وبرتاج إلى  الداخلي  البسيط ، كوف أغلب العقود التجارية الدولية معقدة من الناحية الفنية
مرحلة تفاوض حتى الوصوؿ   إلى القبوؿ النهائي  وتوقيع العقد من قبل أطرافو ، فالواقع أثبت أف 
تلك الطريقة البسيطة في التعاقد كانت تتناسب مع طبيعة ابؼعاملة ، والعقد باعتباره وليد البيئة 

طورات التي بردث ، ومن ثم  كاف من الطبيعي الاقتصادية والاجتماعية التي تنشأ فيها فإنو يتأثر بالت
أف يتأثر العقد  عند بنيا نو بالتطورات التي حدث في العصر ابغديث والذي شهد  عدة تطورات  
والتي أثرت  بشكل كبتَ في بنياف العقد  حيث أصبحت العديد من العقود  تتسم بالتعقيد وذلك التي 

كبة  مليئة بالتعقيدات  القانونية والفنية  في مصدر ترد على مشروعات عملاقة تنصب عل عملية مر 
أمواؿ طائلة وىنا تشكل بـاطر على أطرافها  وبؽذا أصبح من غتَ ابؼمكن إبراـ مثل ىذه العقود  
بسرعة  وبطريقة بسيطة بل يجب أف يسبق إبرامها  مرحلة ابؼفاوضات  والتي  تستغرؽ وقتا  وتتطلب 

ناقشة شروط  وبنود العقد  بؽذا تعد مرحلة ابؼفاوضات  من أىم إجراءات  ونفقات باىضو  وذلك بؼ
مراحل العقد  حيث بردد فيها  ابؼلامح  لنطاؽ حقوؽ  والتزامات  الأطراؼ ابؼتعاقدة حيث يدخلوف 



 مقذمت

 

في مناقشة الثمن  ومواعيد  التوريد وكيفية تنفيذه ووقتو ومكانو  ضمانو  حتى يتستٌ  للأطراؼ 
  .د النهائيالتعاقد  وإبراـ العق

إف أطراؼ العقد  الدولي  ىم في الأساس الشركات الكبرى   تقوـ  بدشاريع   تنموية  بؽا 
أىداؼ  اقتصادية  وبذارية  ومالية   بستد إلى دوؿ عديدة  حيث يصعب أف تتبع مراحل إبرامها 

لية  وسياسية  للعقد  وذلك  من حيث التعقيد  وعلاقتها التي تدخل فيها عدة جوانب اقتصادية  وما
، فابؼفاوضات لا تتخذ بعدا قانونيا  بل بعد ا ماليا واقتصاديا  وعليو فالدور  التي تلعبو  في فهم  

 العقد التجاري  بشكل قانوني  كأساس في تأويلو وتفستَه .

فللمفاوضات قيمة قانونية تكوف   في بعض الأحياف أقوى  من  بنود العقد  نفسو  وىي 
ياة العقد التجاري الدولي على الإطلاؽ ، واف بقاح  إدارة التفاوض  والتحكم في مرحلة  بسر في ح

ستَىا ىو بقاح  انهاء العقد التجاري الدولي  والإطاحة  بفشل ابؼنازعات التي  تنشب مستقبلا  وبؽذا 
ة  تدؿ على القيمة القانوني فإنهاأصبحت ضرورية  في العقد التجاري الدولي  ىذا وإف دؿ على شيء 

 واقتصار أهميتها في بؾاؿ العقود التجارية الدولية.

 أهمية الموضوع:

يعة مرحلة ابؼفاوضات إحدى الدعامة الأساسية لتجاوز ابؼخاطر والصعوبات النابصة عن طب 
، حيث من خلابؽا  يتم الإعداد والتحضتَ ابعيد  للعقد بؿل التفاوض بعض العقود التجارية الدولية

بصيع  جوانبو الفنية وابؼالية  والقانونية  وتسليط  الضوء على الصعوبات  ابؼتوقعة وذلك بالوقوؼ على 
 . أثناء تنفيذه  والعمل على إيجاد حلوؿ مناسبة

 إضافة إلى أنو  خلاؿ مرحلة  ابؼفاوضات  يدكن التعرؼ على ابؼتعاقد الآخر  والتأكد  من مدى 
الطرفتُ التي تنشأ  والتزاماتابؼرحلة برديد  حقوؽ   ىذه، كما يتم خلاؿ قدرتو ابؼالية  وكفاءتو  الفنية

 .  الالتزاماتعن العقد  ونطاؽ ابؼسؤولية ابؼتًتبة عن الإخلاؿ  بهذه 
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يحتاج بعد إبرامو إلى  إدارة حقيقية لعملية التنفيذ التي تتمثل في النواحي ابؼالية  والفنية العقد 
لتعاقد  برتاج  بدورىا إلى إدارة ىذه ابؼرحلة ما قبل التعاقد والإدارية  وغتَىا  ، وإف  مرحلة  ما قبل  ا

يؤدي في النهاية إلى قياـ  عقد لا يتعرض  فيها بعد للبطلاف  وتفادي الوقوع في الغلط أو التدليس  
من العيوب  ابػفية في بؿل التعاقد وغتَىا من العيوب ، وىذا  فإف حسن توجيو مرحلة التفاوض 

 .التعاقد يخدـ مرحلة ما بعد 

 أسباب اختيار الموضوع

لقد وقع اختيارنا على دراسة ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية انطلاقا من عدة إعتبارات   
ويدكن إيجازىا في جانبتُ  الشخصية  مع الضروريات  العلمية،  جوىرية ، تتقاطع فيها  الدوافع 

 أساسيتُ :

 الأسباب الذاتية  :

فاوضات في عقود في موضوع ابؼ الدراسة في قانوف الأعماؿ وابؼيوؿ للبحث أكثر بزصص
   .التجارة الدولية بحكم أنو ينتمي إلى بؾاؿ التخصص

 الأسباب الموضوعية 

التي شهدىا العالم بخصوص  عقود التجارة الدولية  فيما يخص ابؼرحلة التطورات والتحولات 
 .التسبق صياغتها 

كتساب معرفة جديدة  حوؿ قيمة ابؼفاوضات  مع التطور ابغاصل  في بؾاؿ تتمثل أيضا في ا 
التجارة الدولية وعدـ تنظيم ابؼشرع بؽذه ابؼرحلة  في النصوص القانونية مادفع بنا إلى البحث في قوانتُ 

    .أجنبية  بزص مرحلة ابؼفاوضات
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 الأهداف :

ذات الصلة بدرحلة  ابؼفاوضات   ىذه الدراسة حوؿ الوقوؼ على ابعوانب القانونية تهدؼ
باعتبارىا أحد ابؼراحل الأساسية التي بسر بها عقود التجارة الدولية ، وذلك من خلاؿ تبياف إطارىا 
ابؼفاىيمي والقانوني  من حيث أهميتها والطبيعة القانونية بؽا والتزامات الأطراؼ خلابؽا وابؼسؤولية 

 . الدوليةابؼتًتبة عن ابؼفاوضات في عقود التجارة 

  الإشكالية :

 : من خلاؿ ما سبق ذكره تطرح الإشكالية التالية

 ؟  ة الدوليةانوني للمفاوضات في عقود التجار ما ىو التكييف الق
 :الأسئلة الفرعية

 ؟ما ابؼقصود  بابؼفاوضات  في العقد التجاري الدولي  -
 ؟وخصائصهافيما تتمثل أنواعها  -
 ؟ماىي الطبيعة والأهمية  القانونية للمفاوضات في عقود التجارة الدولية  -
 ؟عنها وماىي الالتزامات الناشئة عن ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية  وماىي ابؼسؤولية ابؼتًتبة -
  المتبعة:المناهج  

ابؼنهج الوصفي في للإجابة على ىذه الإشكالية  اتبعنا ابؼنهج الوصفي  والتحليلي اعتمدنا على 
الفصل الأوؿ  عند التعرض بؼاىية ومدلوؿ  ابؼفاوضات وبسييزىا عن النظم ابؼشابهة بؽا  وأنواعها 
وخصائصها والطبيعة والأهمية القانونية للمفاوضات في عقود التجارة الدولية ، كما اتبعنا  ابؼنهج 

نصوص  القانونية  والفقهية ذات الصلة التحليلي  باعتبارىا أداة علمية تهدؼ إلى تفكيك  وبرليل  ال
بدرحلة ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية للوصوؿ إلى فهم عميق للأحكاـ ابؼنظمة بؽا والالتزامات 

  .فاوضات في عقود التجارة الدوليةوالآثار القانونية ابؼرتبة عن ابؼ
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  :الدراسات السابقة
في إطار معاجلة موضوع ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية على بعض الدراسات   تم الإعتماد

السابقة  الذكر  بعض منها أطروحة لنيل شهادة دكتورا بعنواف الإطار القانوني لعقد التفاوض في 
 منتوريخوة ، بزصص  قانوف عاـ  جامعة الإمعمرمفاوضات عقود التجارة الدولية للباحث بوطبالة 

نائلة  الدولية للباحثتُ بعنواف ابؼفاوضات في عقود التجارة، مذكرة ماستً  2017قسنطينة سنة 
سنة  أوصيف، سهاـ شناح، بزصص قانوف أعماؿ، كلية ابغقوؽ جامعة بؿمد بوضياؼ ابؼسيلة

2020.  
 :تقسيم الدراسة

 : فصل الأوؿقسمنا ىذه الدراسة إلى فصلتُ تناولنا في ال
الإطار ابؼفاىيمي  والقانوني للمفاوضات في عقود التجارة الدولية  الذي قسمناه إلى مبحثتُ  تناولنا 
في ابؼبحث الأوؿ  ماىية ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية   وفي ابؼبحث الثاني تناولنا الطبيعة 

الالتزامات ا بتكريسو لدراسة والأهمية القانونية في عقود التجارة الدولية وأما في الفصل الثاني  قمن
وابؼسؤولية ابؼتًتبة عن للمفاوضات في العقود التجارة الدولية  حيث قسمناه أيضا إلى مبحثتُ  فدرسنا 
في ابؼبحث الأوؿ إلى الالتزامات  القانونية الناشئة عن ابؼفاوضات  وفي ابؼبحث الثاني  ابؼسؤولية 

 تجارة الدولية .ابؼدنية ابؼتًتبة عن ابؼفاوضات في عقود ال
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 : الإطار المفاهيمي والقانوني للمفاوضات في عقود التجارة الدولية.لأولالفصل ا

 قبل الأطراؼ وجود الضروري من أصبح الدولية، العقود لاسيما العقود عرفتو الذي للتطور نظرا
 التجارية ابؼعاملات فشل أو بقاح عليو يبتٌ الذي الأساس حجر تعد التي ابؼفاوضات إلى العقد إبراـ

والتي تتكلل  ديةالتعاق العلاقة مصتَ يتحدد وعليها خلابؽا من بسهيدية مرحلة فهذه وعليو ،الدولية
 أطراؼيخضع  طارمن مصلحة الأطراؼ. وفي ىذا الإوتتوج في النهاية بإنشاء عقد بذاري بؿكم يتض

 .مقيدين بأي التزاـغتَ  مفه سلطاف الإرادةو ابغرية التعاقدية، وثاني وأولإلى مبدأين  العقد الدولي

 الدولية التجارة عقود في المفاوضات ماهية: الأول المبحث

 الذي يجسد مرحلة ما قبل ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية للمسار القانوني والفتٍد تع
اختلاؼ الأنظمة القانونية بلتجاور عقبات  الأطراؼ عبر ابغدود ةحيث تلتقي إرادقد والتعا فاوضالت

فقط إلى برديد السعر والكمية  تهدؼواللغات والثقافات التجارية، وىي عبارة عن عملية منظمة لا 
القانوف الواجب التطبيق وآليات فض ابؼنازعات بفا يجعلها  سيدتد لتوزيع ابؼخاطر الدولية وبذبل بس

 وعليو سنتناوؿ في ىذا ابؼبحث مطلبتُ... الاستقرار في ابؼراكز القانونيةمرحلة جوىرية لضماف 

 لدوليةمدلول المفاوضات في عقود التجارة ا الأول:المطلب 

  :مفهوم المفاوضات :الأولالفرع 

تعد مرحلة ابؼفاوضات مرحلة اعداد و برضتَ تكوف ما قبل ابراـ العقد ، الغاية منها الوصوؿ 
إلى اتفاؽ يرضي الطرفتُ وذلك لتجنب ابؼنازعات التي قد تنشأ بتُ الأطراؼ نتيجة عدـ ابؼشاورات و 

              ابؼناقشات فيها أثناء مرحلة التفاوض .                                            
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، نبدأ أولا بتبياف التعريف اللغوي، الاصطلاحيحتى يتستٌ لنا تعريف ابؼفاوضات لابد لنا أف  و
  .الفقهي

 اللغوي:: التعريف أولا

  .و ابؼفعوؿ مفاوض ،فهو مفاوض ،فاوض، يفاوض، مفاوضة

 /فاوضو في الأمر: بادلو الرأي فيو بغية الوصوؿ إلى تسوية أو اتفاؽ.فاوضو

  1.مشكلة/عدوه فاوضو في مسألة /قضية /فاوض منافسو

 جاراه و تفاوضوا في"ابؼساواة وابؼشاركة،  فاوضو في أمره أي  إف معتٌ ابؼفاوضة في اللغة العربية
 ."وتفاوض القوـ في الأمر أي فاوض فيو بعضهم بعض ابغديث أخذوا فيو.

: قاؿ: بدفاوضة العلماء، قاؿ أرى؟ بم ضبطت ما لدغفل بن حنظلة:" :وفي حديث معاوية قاؿ
 2."عنده و أعطيتو ما عندي قاؿ: أذا لقيت عابؼا أخذت ما وما مفاوضة العلماء ؟

وعليو فإف التفاوض ىو عملية بذري بتُ طرفتُ أو أكثر و تأخذ شكلا ربظيا وذلك من خلاؿ تبادؿ 
 دتصور مشتًؾ حوؿ عدإتفاؽ و العروض و بذؿ كل ابعهود ابؼشتًكة بهدؼ الوصوؿ إلى و  الاقتًاحات

  .معتُ

  

                                                           
، جامع الكتب الإسلامية اطلع عليو عبر الرابط: 1288صفحة  3معجم الأدباء، رشاد الأريب ابن معرفة الأديب، المجلد   1

httpd://ketabonline.com/ar/books/6879/read/page/1289 part 3 page 6879"  

، المجلد الأوؿ، 2020طهتَ عواج، بػضر بن ساىل، استًابذيات التفاوض في العلاقات الاجتماعية، بؾلة سوسيولوجيوف، د ب ف،   2
 .37، ص02العدد
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 : التعريف الاصطلاحي:ثانيا

 تعددت التعريفات الاصطلاحية للمفوضات و من بينها :

حوؿ موضوع ما من أجل برقي إشراؾ طرفتُ على الأقل من أجل تبادؿ أفكارىم وآرائهم 
 1.مكاسب

قات مباشرة بهدؼ تنظيم العلا" التفاوض ىو اتصاؿ بتُ طرفتُ أو أكثر بصورة مباشرة أو غتَ 
، ات التي برصل بسبب اختلاؼ الآراءالنزاعوبرديد ابغقوؽ و الالتزامات، أو انهاء ابػلافات و 

الإتفاؽ على الأعماؿ التي ينبغي للأطراؼ ابؼعنية  تعارض ابؼصافٌ، تعارض ابغقوؽ أو، ىاتالابذا
 2.القياـ بها "

بتُ طرفتُ أو أكثر حوؿ قضية من القضايا التفاوض ىو مقف تعبتَي حركي قائم  كذلك:"
يتم من خلالو عرض تبادؿ، تقريب وتكييف وجهات نظر واستخداـ كافة أساليب الإقناع للحفاظ 
على ابؼصافٌ القائمة أو ابغصوؿ على منفعة جديدة بإجبار ابػصم على القياـ بعمل معتُ أو الامتناع 

  3راؼ العملية التفاوضية بذاه أنفسهم أو ابذاه الغتَ.عن عمل معتُ في إطار علاقة الارتباط بتُ الأط

" التفاوض ىو عملية يتفاعل من خلابؽا الطرفاف أو أكثر لديهم اعتقاد بوجود مصافٌ 
واىتمامات مشتًكة متداخلة وأف برقيق أىدافهم وابغصوؿ على نتائج مرغوبة، يتطلب الاتصاؿ فيما 

الاختلاؼ وتوسيع منطقة الاشتًاؾ بينهم من خلاؿ بينهم كوسيلة أكثر ملائمة وتطبيق مساحة، 
 4ابؼناقشة و الإقناع ابغجج للتوصل إلى اتفاؽ مقبوؿ للأطراؼ بشأف قضايا التفاوض.

                                                           
1
الاقتصادية كلية العلوـ ،  جامعة ابن خلدوف، لطلبة السنة الثالثة بذارة دوليةمطبوعة موجهة ، تقنيات التفاوض الدولي، بلقربوز مصطفى  

  .7ص،2023/2024التجارية و علوـ التسيتَ قسم العلوـ التجارية 

2
، 2007ر والتوزيع، اربد، الأردف، شموسى غالً فتجاف وفاطمة فافٌ أبضد، أخلاقيات التفاوض في ابؼنهج الإسلامي، دار الكندي للن  

 .17ص
3
 .21، ص2006التفاوض والتعاقد ابغديثة في المجالات ابؼختلفة، دار ابعامعية، مصر  بؿمد طارؽ، مهارات  

4
 .25، ص2000ر والتوزيع، د.ب.ف، شصديق بؿمد عفيفي ومصطفى أبو بكر، التفاوض في ابغياة والأعماؿ، الدار ابعامعية، ن  
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السابقة يدكن أف القوؿ أف التفاوض عملية تفاعلية نفسية  الاصطلاحيةمن خلاؿ التعريفات 
ذلك من خلاؿ ابغوار بهدؼ برقيق  ، تقريب وجهات النظر وموقف تعبتَي( تعتمد على الإقناع)

 .أىداؼ و الوصوؿ إلى اتفاؽ يرضي بصيع الأطراؼ

 الفقهي:: التعريف ثالثا

تعددت التعريفات حوؿ مفهوـ ابؼفاوضات وذلك لاختلاؼ وجهات النظر فلم يستقر الفقهاء 
 :ىذا ما أدى إلى ظهور عدة تعريفاتعلى تعريف بؿدد و 

 : الفقو ابؼفاوضات على أنها انب منوقد عرؼ ج

أكثر لديهم اعتقاد بوجود مصافٌ " التفاوض ىو عملية يتفاعل من خلابؽا طرفاف أو 
ابغصوؿ على نتائج مرغوبة يتطلب الإتصاؿ فيما كة متداخلة ، وأف برقيق أىدافم و اىتمامات مشتً و 

لأطراؼ بشأف قضايا قبوؿ لبينهم من خلاؿ ابؼناقشة و الإقناع ، ابغجج التوصل إلى أتفاؽ م
 1".التفاوض

 الاقتًاحاتتبادؿ  ت على أنها :"أما الدكتور حساـ الدين كامل الأىواني فيعرؼ ابؼفاوضا
ونية التي يتبادبؽا أطراؼ ، التقارير و الدراسات الفنية بل و الاستشارات القانوابؼساومات و ابؼكاتبات

التعرؼ صلحة الأطراؼ و القانونية التي برقق م، ليكوف كل منها على بينة من أفعاؿ الأشكاؿ لتفاوض
 2.على ما يسفر عنو الاتفاؽ حقوؽ والتزامات لطرفيو "

وذىب البعض إلى تعريف عقد ابؼفاوضة "وجود مشكلة أو مصافٌ متعارضة بتُ طرفي العملية 
إعادة التفاوضية و في بؾاؿ العقود الدولية يتمثل ذلك في بؿاولة  حسم مشكلة السعر أو الثمن أو 

                                                           
1
 .21بؿمد طارؽ، ابؼرجع نفسو، ص  

2
ات في الفتًة التعاقدية و مراحل اعداد العقد الدولي، بؾلة العلوـ القانونية و الإقتصادية، حساـ الدين كامل الأىواني، ابؼفاوض  

 .50، ص1996عدد
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التوازف إلى العملية التعاقدية عندما يطرأ تغيتَ في الظروؼ ، يقلب ابؼوازين و ابغسابات الاقتصادية 
 1.ر"خكز أحد طرفي التفاوض أو أي أمر آإضرارا بدر 

 :: التعريف القضائيرابعا

عرؼ التفاوض:  10/1976/ 26صدر حكم عن بؿكمة التحكيم لغرفة التجارة الدولية في 
موضوعو إلا إلى إبراـ عقد معتُ لا يتحدد  تابعة من أجل التوصلأو م"عقد يتعهد طرفاه بالتفاوض 

 2.بصيع الأحواؿ انعقاده " بشكل جزئي لا يكفي في

عقد بدقتضاه  " عقد ابؼفاوضة 1992/ 05/ 23ريخ ابغكم الصادر عن بؿكمة باريس بتا
 .سب شروط عقد يبـر في ابؼستقبل "ح ببدء أو متابعة التفاوض بحسن نيةيلتزـ أطرافو 

وىذا العقد فيو  مستقبلا براـ عقدي عقد يلتزـ بو طرفيو أو أكثر لإوعليو فإف ابؼفاوضات ى
 . .مصلحة للطرفتُ

 المفاوضات عن النظم المشابهة لها: تمييز الثاني الفرع

خلاؿ التعريفات ابؼقدمة للتفاوض يتضح أف ابؼفاوضة تقتًب من مفاىيم أخرى لذا وجب  من
  .علينا التمييز بينها وبتُ التفاوض

تمييز التفاوض عن المشاورة : ولاأ  

 : عن ابؼشاورة وذلك من خلاؿ مايلي بزتلف ابؼفاوضة

                                                           
1
د بوضياؼ ابؼسيلة  ة بؿمعمذكرة لنيل شهادة ماستً قانوف أعماؿ جام، ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية، نائلة أوصيف، سهاـ شتاح  

 .11ص ،2019/2020قسم ابغقوؽ  ،العلوـ السياسيةكلية ابغقوؽ  و 

2
 .49-48ص  ص، ابؼرجع السابق صلاح، أبضد علي 
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ذو ابػبرة  عن التزاـ عقدي بدقابل أو بدوف مقابل بؿلة التزاـ أحد ابؼتعاقدين المحتًؼ "عبارة
 1.لك بشأف مسألة من اختصاص الأوؿ "الفنية بتقديم معلومات للمتعاقد الآخر بصورة بؿددة وذ

، وقد ناؿ ىذا العقد حظو من ساسية وىي الإلتزاـ بتقديم مشورة" عقد يقوـ على ركيزة أ
 ابؼشورة النظرية موضع التنفيذ، نو في ذلك شأف سائر أغلب ابؼهن ابغرة التي تتطور ، لتضعالتطور شأ

ذلك عن طريق طلب النصيحة من ابؼستشار من قبل ابؼستفيد بغاجتو ابؼلحة والتي ينفرد بها و 
 2.تخصص مقابل أجر يدفعو "ابؼ

أي تتم بتُ طرفتُ يتضح من خلاؿ التعريفات أف ابؼشورة عبارة عن مناقشات وتبادؿ الر 
الاستشاري و العميل ، بحيث يطلب العميل من الاستشاري إبداء رأيو حوؿ مسألة معينة بدقابل كما 

ىو إلا  يشتًط أف تكوف لو خبرة وعليو فإف مفهوـ ابؼفاوضة أوسع من مفهوـ ابؼشاورة ، فالتفاوض ما
أجرة وذلك للتوصل إلى ابراـ العقد مرحلة بسهيدية يتم خلابؽا تبادؿ الاقتًاحات و ابؼشاورات بدوف 

 .عكس ابؼشاورة يلتزـ العميل بدفع أجرة عند إبداء الرأي و لا تهدؼ إلى ابراـ عقد

 المفاوضة تمييز الوساطة و : ثانيا

 الوساطة في اللغة : الإسم : وسط و ابعمع أوساط 

 : مابتُ طرفيو وىو منوالشيءوسط                       

 و الفعل وسط شيء: ابؼعتدؿ من كل الوسط                      

 3.جعلو في الوسط الشيءيوسط وساطة وسط                       

                                                           
1
جامعة كربلاء كلية القانوف ، أطروحة ماجستتَ في القانوف ابػاص، عقد ابؼشورة القانوني الالكتًونيالاخلاؿ بدفاوضات ، علي عباس ىادي  

 .11ص ،2022العراؽ  ،قسم القانوف ابػاص

2
جامعة تكريت للحقوؽ  بؾلة ،دراسة مقارنة، ورة القانونية و تكييفو القانونيمفهوـ عقد ابؼش، ىاني بضداف عبد اللهذنوف يونس صافٌ،   

 .128ص ،2016، (2ابعزء )، (1بؾلد ) ،(1السنة )

3
 .17ص ، ابؼرجع السابق  ،، اكراـ راموؿيسرى دوب  
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عملية تطوعية تقوـ على إرادة طرفي النزاع في اللجوء إليها ، يعمل فيها  الوساطة اصطلاحا :
حل مقبوؿ للطرفتُ  لإيجادالأطراؼ مع شخص ثالث بظي" الوسيط" يتمتع بصفتي النزاىة و ابغياد 

 1ينهي النزاع .

ل للتحكيم التجاري بأنها "وسيلة اختيارية لتسوية ابؼنازعات بح يالإقليمالقاىرة  و عرفها مركز
ودي بدساعدة طرؼ ثالث تعتمد على ابغوار و ابؼشاورات ابؼتبادلة لاقناع طرفي النزاع بحلوؿ مقتًحة و 

 2."نهم بعد فحص طلباتهم و إدعاءاتهمالتوصل إلى حل نابع منهم للنزاع القائم بي

ومن خلاؿ ما سبق يتضح أف الاختلاؼ بتُ ابؼفاوضة و الوساطة و الوساطة يتمحور  و عليو
في كوف الوساطة تستوجب وجود نزاع و دعوة الأطراؼ ابؼتنازعة لطرؼ ثالث )الوسيط( لتسهيل 

بينما ابؼفاوضة بؿادثات و تبادؿ وجهات  .النظر و ذلك لإنهاء النزاع وديا التواصل و تقريب وجهات
 .أشخاص العلاقة العقدية بهدؼ الوصوؿ اتفاؽ وعليو فهي تطابق ايجاب و قبوؿنظر بتُ 

 المفاوضة و المساومة : ثالثا

التفاوض ببساطة ىو عبارة عن عملية مناقشة بتُ طرفتُ تربطهم مصلحة مشتًكة و تستهدؼ 
 3.الوصوؿ إلى اتفاؽ مرضي يساعد في برقيق أىدافها

ابؼساومة نشاط من جانب واحد يقوـ بو أحد الطرفتُ أثناء التفاوض على العقد أو عند ابراـ 
أو زيادة في الثمن  بزفيضعقد من عقود الإذعاف بهدؼ الضغط على الطرؼ الآخر للحصوؿ على 

، تعتبر ابؼساومة من أساليب بزفيض الثمن حيث يبادر ابؼشتًي عادة بالتمسك بثمن أقل بكثتَ من 
ثمن الذي عرضو البائع فابؼساومة بزتلف عن ابؼفاوضات في كوف ىذه الأختَة تقوـ على التفاعل و ال

ابؼشاركة بتُ الطرفتُ ابؼتفاوضتُ حيث أف كلا منهما يساىم بشكل كبتَ في برديد شروط العقد 
                                                           

1
بؾلة القدس للبحوث  ،منازعات عقود التجارة الدولية الالكتًونية ة لفضتًونية كوسائل بديلالوساطة و ابؼفاوضات الالك، رامز عاشور  

 .79 ص ،2عدد، 1بؾلد ،2023 ،جامعة القدس ،نسخة العلوـ الإنسانية و الاجتماعية ،الأكاديدية

2
 .79 ، صابؼرجع نفسو ،رامز عاشور  

3
كلية العلوـ   03الثالثة بزصص بذارة دولية جامعة ابعزائر  السنة بؿاضرات موجهة لطلبة، مادة تقنيات التفاوض الدولي، عيساوي سفياف  

 . 3ص ، 2020/2021 قسم العلوـ التجارية الاقتصادية و التجارية و علوـ التسيتَ
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ما يث يكوف شروط العقد في صورتها النهائية من صنع الطرفتُ معا ، فابؼفاوضات عمل مشتًؾ أبح
ابؼساومة تكوف في أغلب الأحياف من جانب واحد وتنصب حوؿ بزفيض الثمن ولا تتعدى إلى 

 1شروط العقد الأخرى.

وعليو فابؼساومة ىي عملية تنافسية تنطوي على اىتمامات متعارضة بينما التفاوض ماىو إلا 
 .عملية تعاونية تنطوي على اىتمامات عامة و مشتًكة على الثقة

 : خصائص المفاوضات وأنواعها.المطلب الثاني

 :خصائص المفاوضات: الأول الفرع

التي تهدؼ إلى تنظيم  التمهيدية العقود من ىومسمى و  وغتَ رضائي عقد التفاوض عقد 
ؼ بالبدء في ابؼفاوضات ىذا العقد على التزاـ الأطرا ة التفاوض بتُ الأطراؼ، حيث يقوـعملي

ح التعاوف وابؼبادئ لتحقيق على رو  النية، ويعتمد أساسيا بنية حسنوتبادؿ العروض  بالتحاور والالتزاـ
 تعاقدي. اتفاؽ

 قد رضائي غير مسمى:ع التفاوض عقد: أولا

يتم بدجرد  أف يتبادؿ  الطرفاف التعبتَ عن إرادتتُ الطرفاف  التعبتَ   رضائي عقد التفاوض عقد
عن إرادتتُ  متطابقتُ  فيما يتعلق  بدوضوع التفاوض  ، ويتًتب  عن  عقد التفاوض الدخوؿ  في 

يحتاج في إفراغو في شكل  معتُ  ويظل  عقد التفاوض  ابؼفاوضات  من أجل إبراـ عقد نهائي ، ولا

                                                           
1
ماي 08مذكرة لنيل شهادة ماستً قانوف أعماؿ جامعة ، التنظيم القانوني بؼرحلة ابؼفاوضات في العقود، لبتٌ بضزة، ماجدة بلحواس  

 .11ص،2020/2021كلية ابغقوؽ و العلوـ السياسية 1945
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النها ابؼقصود  عقد شكليا  يحتاج إلى التوثيق والتسجيل  ، مالم  العقد  عقد رضائيا  حتى ولو كاف 
 1.يتفق الطرفاف  أو ينص القانوف على خلاؼ ذلك 

 .إراديثانيا: عقد التفاوض 
يدخل ابؼفاوضات إلا بعد أف يكوف  أرادتو  حرة  ذلك أف كل طرؼ  من أطراؼ التفاوض لا

دوف جبر أو إكراه عازمة على التفاوض ، ويظل  كل طرؼ من أطراؼ  التفاوض حرا  طيلة  مرحلة 
التفاوض أو يعدؿ  عنو في أي  وقت  يشاء  دوف أية  مسؤولية ، إلا إذا اقتًف  الانسحاب  من 

  2.ابؼفاوضات بخطأ  صدر من أحد الطرفتُ 
 تمهيدي لثا: التفاوض عقد ثا

ض ىو التحضتَ بسهيدا للعقد وذلك من أجل أحكامو بصفة من عقد التفاو إف ابؽدؼ 
ئي، وعقد التفاوض جاء بسهيدا  النهايلزماف بعضهما بإبراـ العقد  أي أف الطرفاف لامضبوطة وسليمة 

يحقق ابؼصلحة  ابؼتبادلة   يعبر عن رغبة  كل  طرؼ من أطراؼ  العقد  في الوصوؿ  إلى اتفاؽللتعاقد 
يدكن  بؽم  في إبساـ  التعاقد  وبرقي  أفضل النتائج  لنفسو  حيث أف كلا منهما  يحاوؿ  برقيق ما

من مكاسب من خلاؿ التفاوض على أساس مشروع عقد  وىذا الطابع  التمهيدي لعقد  برقيقو 
 3.يخوؿ لأي  من طرفيو حق التفاوض لا

 يقينعليه طابع عدم ال اوض عقد غالب: التفرابعا
مصافٌ   مشكلة  أو أف التفاوض  يقوـ  على وجود  حاجة  أو قضية  أو موضوع  معتُ  أو

متعارضة  بتُ طرفتُ  أو أكثر   وتهدؼ ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية إلى بؿاولة  متعارضة بتُ 
طرفتُ أو أكثر ، و تهدؼ ابؼفاوضات  في عقود التجارة الدولية إلى تسوية مشكلة السعر  أو الثمن  

                                                           

1
أطروجة لنيل شهادة  دكتورا ر، كلية ابغقوؽ والعلوـ ،"الإطار القانوني لعقد التفاوض في مفاوضات  عقود التجارة الدولية " ،معمر بوطبالة  

 .13ص ، 2017_2016السياسية  جامعة الإخوة منتوري، قسنطينة ، 

 .28، ص 27 ، صابؼرجع نفسو  2
مذكرة لنيل شهادة ماستً ، بزصص قانوف أعماؿ ، كلية ابغقوؽ   ، "ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية "سهاـ شناح   ،نائلة أوصيف  3

  12، 13  صص.  2020 2019والعلوـ السياسية  ، جامعة  بؿمد بوضياؼ ، مسيلة  ، 
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صل ابؼفاوضات  إلى طريق وقد يتفق الطرفاف على إبراـ  العقد النهائي ابؼتفاوض عليو  ، وقد ت
يلزـ  الأطراؼ  بإبراـ  العقػػػػػػػػػد  مسدود  وتنتهي بالفشل  وذلك  أف الدخوؿ في ابؼفاوضات  لا

يقتضيو  مبدأ  حسن النية  وشرؼ التعامل  ،  لكوف  فقط بالتفاوض وفق  ما النهائي ، بل يلزمهم 
 1.بتحقيق نتيجة  اـالتز ببذؿ عناية  وليس   التزاـبالتفاوض ىو   الالتزاـ

ولغة  تأثر بهيكل العلاقات الاجتماعية وعادات وتقاليدوتالتفاوض عملية احتمالية معقدة 
  2.الأطراؼ ابؼفاوضة

 س وعدا بالتعاقديالتفاوض ل: خامسا
بعانبتُ كما اف الوعد  اف الوعد بالتعاقد عقد مستقل قد يكوف ملزما بعانب واحد او ملزـ

النهائي ، واف  العقد العناصر ابعوىرية لإبراـ صحيحا الا إذا تم التًاضي على بصيعبالتعاقد لا ينعقد 
الإختلاؼ بتُ التفاوض والوعد  بالتعاقد  يتمثل في العلاقة القانونية  بتُ كل منهما  وبتُ العقد  

 أو ملزما  للجانبتُ  لا النهائي  الذي يستهدفو ، فالوعد  بالتعاقد  سواء  كاف ملزما  بعانب واحد 
ينعقد  صحيحا  إلا بالتًاضي على بصيع  العناصر ابعوىرية  اللازمة  لإبراـ العقد النهائي  فضلا عن 

لا برديد ابؼدة  التي يجب من خلابؽا  اف يظهر  ابؼوعود  لو رغبتو في التعاقد ، أما  في التفاوض 
الأمر  اف كل طرؼ ملتزـ  في مواجهة  الأجر في شأنو  مثل ىذا النوع  من التًاضي غاية   ثيحد

 3.بالسعي لإبراـ العقد النهائي
وسط بتُ الإيجاب  الابتدائيمن ذلك  أف الوعد  بالتعاقد ، وكذلك الاتفاؽ  نستخلص

مثلا يلتزـ  بأف  يبيع الشيء ابؼوعود ببيعو  إذا والتعاقد النهائي وبياف  ىذا الواعد بالتعاقد بالبيع 
أبدى  الطرؼ  الآخر  رغبتو  في الشراء  وىكذا  أكثر من إيجاب ، لأنو  إيجاب  قد إقتًف  بو 
القبوؿ فهو  عقد كامل  ولكن كلا من الإيجاب  والقبوؿ  لم ينصب  إلا  على بؾرد الوعد بالبيع  أو  

                                                           
1
 .14معمر بوطبالة، ابؼرجع السابق، ص  

2
مطبوعة  دروس مقدمة  لطلبة  السنة أولى ماستً مالية وبذارة، كلية العلوـ الاقتصادية  والتجارية  فاوض الدولي بؿاضرات الت ،جعيجعنبيلة   

 .26ص  2021_2020

3
  .15نائلة لوصيف وسهاـ سناح، ابؼرجع السابق، ص  
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وكذلك الاتفاؽ الابتدائي ولذلك يكوف الوعد بالتعاقد الابتدائي ؽ على بيع بسهيدي في حالة الاتفا
 1.مرحلة دوف التعاقد النهائي وىو خطوة  بكوه

 

 اتضاو فنواع المأ : الفرع الثانى
 التيطبيعة العلاقة ألا وىو  ،و معيار آخرأابؼفاوضات التجارية سنتطرؽ ىنا إلى التميز بتُ 

سوؼ  اصطفاؼ مصافٌ ىذه الأطراؼ مفاوضات و من ىنا كيفية  ابؼتفاوضةبركم او تربط الأطراؼ 
او مفاوضات  تعاوف ، تم مفاوضات الاولا التوزيعيةنوعتُ من ابؼفاوضات التجارية، ابؼفاوضات نميز 

 يا.التكميلية ثان
 التوزيعية:المفاوضات  :أولا

او  متضاربةالأطراؼ ابؼتفاوضة  نقصد بها توزيع ابؼصافٌ في مثل ىذه ابؼفاوضات تكوف مصافٌ
لذلك تسمى  ابغصوؿ او كسب مصلحة على حساب الطرؼ الثاني في غبمتصارعة وكل طرؼ ير 

ة وصفو بسيز ىذه ابؼفاوضات د على مسألؤكاف ت وىي يدكن ايضا بدفاوضات الصراع  ىذه ابؼفاوضات
 فاوضة بتُ أطراؼ ابؼتو رىاف ا تفرض وجود سباؽ انها وىي الا

فاف العناصر التي  2دلة ومتضادةسعوف لتحقيق أىداؼ متعايو  م يتابعوفأنهبسعروف م ينهوأ
 ي:ابؼفاوضات توزيعية ى بركم

 :الانطلاق والبدء في المفاوضات -1
اتفاؽ ئمة أو بػرؽ العلاقة القا خلاؿ التوازف فينتيجة لإوف كأف البدء في ىذه ابؼفاوضات ي

بتُ أو قائمة  مسبقة سابقا، ىذا إذا كانت ىناؾ علاقةبؿددة  شروط مابالابقاء  دـع معتُ او
 3.الأطراؼ ابؼعنية

  

                                                           
1
، ص.ص 2007/2008الوسيط في شرح القانوف ابؼدني ابعزء الأوؿ مصادر الإلتزاـ"، نسخة مستخرجة، ي، "عبد الرزاؽ السنهور   

208.209. 

 .132 ، ص2011 ،ج، ابعزائر.ـ.، د"الدولية وابؼفاوضات التجارية التجاريالاعلاـ  في"صافٌ صافي خالص،   2
 .132ص  ،ابؼرجع نفس   3
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  :انهاق او الر بالس -2
مضمونها  الى برقيقها، بقد في سعىة التي يياغمتى انطلقت ابؼفاوضات بغض النظر عن ال

التمعن في التحكم من  دـع تأخر ابكراؼ او يالاطراؼ ابؼتفاوضة، واف أ تبتُ نوع من السباؽ ما
في  الطرؼ الثاني لذلك كل طرؼ يحاوؿ يتحكم في قواعد اللعبة س لصافٌكعنبؾريات الأمور يا 

باع او برقيق شأحدىم بحاجة إلى الآخر لإ بؿاولة السيطرة على ابؼوقف فبالرغم من أف الطرفتُ
تشكل بو  ادضفي ابذاه م ملوفعتعاملي ، وإنما ي بشكلبابذاه واحد،  غتَ انهم لا يعملوف ،اىدافو

من أجل ابغصوؿ  عملةوالاستًاتيجية ابؼست سي وعلى ىذا الأساس يحدد كل طرؼ سلوكوفاتن
 1يها.عل ابؼتفاوضمن الأىداؼ  عدد اكبر قيقوبر

 الأهداف -3
لصابغو  اكسبميحاوؿ أف يحقق  رىاف بتُ الأطراؼ ابؼتفاوضة وكل طرؼ بؼا كاف ىناؾ سباؽ او
 يىة حددىا مسبقا لذلك يدكن القوؿ بأف أىداؼ الأطراؼ ابؼتفاوض في طريق برقيق الأىداؼ التي

 2للأخرى. ديدتهو  اأىداؼ متعارضة ، وكل واحدة برمل في طياتها خطر 
  والمناخ:و جال -4

، وعدـ الثقة حيث كل طرؼ الشديد ذربابغ ابؼفاوضات التوزيع فيوبذرى  يالذيتصف ابعو 
يدكن  خلل او خطأ أو ضعف أيولة واف ابعسب جاىدا من أجل كؿ الطرؼ ابؼقابل يحاو يعلم بأف 

التكتيكات ابؼستعملة الوصوؿ إلى ابؽدؼ  برو أف ابعميع يحاولوف عضده، أف يستغل ويستعمل 
 3.بؽا وفيرغب التي الشروط رضوف ابؼوقف على السيطرةوىو  الا الاستًاتيجي

  

                                                           
اىرة، الق، 8عدد التعليمية،شركة ابػدمات ، الاحكاـ ةلمقاؿ منشور في بؾ، "عقد نقل التكنولوجيا التفاوض في" ،ة القليوبيحبظي  1

 .76ص ،1997
2
، الكويت، والفنوف للثقافة لس الوطتٍسلسة كتب عالم ابؼعرفة، المج ،"والسياسي علم التفاوض الاجتماعي فيمقدمة "حسن بؿمد وجيو،   

 .18، ص1994

 .28،29ص مرجع سابق، ص.جعيجع نبيلة،   3
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 :علاقه القوة -5

ونعتٌ  العلاقات أو الروابط ة للبحث عن افضلهالأطراؼ ابؼتفاوضة تكوف موج اف مبادرات
لى ما يريده من الطرؼ الثاني يحصل عف الطرؼ او ذلك ا ع ىذايطتسيبأفضل العلاقات عندما 

وىنا تقوؿ  ،لديو خيار آخر يسواف ىذا الأختَ يقبل بها لأف لعليو  وشروطض من ر فأي ي املكبال
 وطبشر سمی يما  بلوالثاني ق ةة للثاني، واف العلاقة ىي علاقة قو بسنب ةقع قو مو  فيبأف الأوؿ 

 1.ابؼفاوضات يتمتٌ أف تربطو بالطرؼ الثاني علاقة قوةفي ذا بقد أف كل طرؼ بؽالإذعاف 
 ة:ليميكفاوضات التعاون أو المفاوضات التمنيا: ثا

عن النوع السابق الذكر سواء من  التجارية يختلف اختلافا جذرياالى ىذا النوع من ابؼفاوضات 
 التيو الاتفاقات أ العقود  أسلوب التفاوض او طريقة تنفيذ وأ أو الغايات المحددة  حيث الأىداؼ

 2عن طريق ابؼفاوضات. هاالتوصل الي يتم
 ىو اف التكميلية التوزيعية وابؼقاومات اف نقطة الاختلاؼ الاساسية وابعوىرية بتُ ابؼفاوضات

هود  جأف  يأ وأنهم يعملوف سوية لتحقيق ىذه الأىداؼ ومصافٌ واحدة أىداؼراؼ ابؼتفاوضة لأطل
 امل مع جهود الطرؼ الآخر للوصوؿ الى برقيقتكوت كل طرؼ من الأطراؼ ابؼتفاوضة تتضافر

والابقاز وإزالة ابؼعوقات تقع على  ذيفالتنسهيل لت ةتم تسطتَىا مسبقا واف عملي كة التيتً الأىداؼ ابؼش
يؤثر سلبا على مصابغهم ويضرىم أو تباطؤ في التنفيذ  أختَت وأف أي تفاوضةكافة الأطراؼ ابؼ عاتق
 3حد سواء.على 

  

                                                           
1
 .15ابؼرجع نفسو، ص    

 .138صافٌ صافي خالص، ابؼرجع السابق، ص   2
 
 .66ص  ،ابؼرجع السابق ،بظيحة القيلوني  3
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 تجارة الدوليةال ودعق فيلقانونية للمفاوضات : الطبيعة والأهمية االثانيالمبحث 
عقود  ض فيالقانونية للتفاو  تطرؽ إلى الطبيعةنفي ابؼبحث الأوؿ س ابؼفاىيميبعد التطرؽ إلى الاطار 

  ا.هميتهأالتجارة الدولية و 
 

 لية:الطبيعة القانونية للمفاوضات في عقود التجارة الدو  المطلب الأول:
ابؼسؤولية ابؼدينة  ن طبيعةع لم يتناوؿ الفقو التقليدي الطبيعة القانونية للتفاوض وإنما بردث

ا في الفقو ابغديث والقضاء ثم التفرقة بتُ ابؼفاوضات التي مأ ، إذا كانت تقصتَية أو عقديةابؼتًتبة عنو
 1.، وغتَ مصحوبة باتفاؽ صريحمصحوبة بإتفاؽ صريح تكوف

عقود التجارة الدولية  في لذا لم يهتم ابؼشرع ابعزائري بوضع نصوص تفصيلية بركم ابؼفاوضات
ابؼرحلة من التفاوض و اختلاؼ طبيعة ابؼفاوضات من عقد  ا لكثرة التفاصيل التي تضمنها ىاتووىذ

سن بح ، كالتفاوضالتي بركم تصرفات الأطراؼ خلابؽااكتفى بتحديد ابؼبادئ العامة  إلى آخر حيث
 دية.العقدية للتفاوض والطبيعة ابؼا سنتناوؿ الطبيعةوعليو  2النية

 تالطبيعة المادية للمفاوضا الأول: فرع
بؾرد تصرؼ  ذىب أصحاب ىذا الابذاه إلى تكييف التفاوض على العقد على اعتبار انوي

من خلاؿ عدـ الابكراؼ عن ابؼسلك ابؼعتاد  مادي يقوـ على أساس الواجبات القانونية العامة
عقدية بتُ الأطراؼ،  ضررا بالغتَ، وبذلك لا ينتج عن التفاوض أية رابطة يلحق لا وبك وابؼألوؼ على

 3.التصرؼ القانوني فهي ليست إلا تصرؼ مادي لا يرقى إلى

                                                           
 .25ص ،مرجع سابق ،يميشور مر عمريم،  يعصم  1
 

 .22ص  ،اد عشاشة، مرجع سابقعاب، سو حامد عبد الناصر ش  2
 

جامعة ، والدراسات القانونية والسياسية لة البحوثبؾ ،ابؼادية والعقدية وآثاره طبيعةلا التفاوض على عقود الأعماؿ بتُ و بؿمد،عبد  3
 .13ص ، 13عدد  ،2 البليدة
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متطورة فهي متغتَة  ، يصعب التفريق فيها كونهاة ومزدوجةبباعتبار أف التفاوض ذو طبيعة مركو 
العملية التفاوضية  فيتفاوضية معينة، قد لا توجد  لكل عقد بؾاؿ وخصائصفبـتلفة من عدة جوانب 

إلا وىو غتَ ملزـ ليس  الطبيعة ابؼادية للتفاوض تقوـ على أساس أنو بؾرد واقعة مادية ، ففكرةالأخرى
 ن إلى التفرقة بتُ ابؼفاوضات غتَالفقهاء والقضاء ابؼعاصري مفرغ من أي قيمة قانونية حيث يذىبو 

 ةىم طبيعة مادية أما ثانير يعتبر ينظ ثل ىذا الاتفاؽ فالأوؿبؼاـ صريح وبتُ ابؼصحوبة ز مصحوبة بالت
 1.يعتبر طبيعة عقدية

، فالعقد بؿل التفاوض الأصل أنو لا تتًتب أي التزامات على طرفي التفاوض قبل ابراـ العقد
الطرفتُ إذ أف ابؼفاوضات  رابطة تعاقدية بتُ بذاتها لا تقيم ىو الذي يحدد التزاـ الطرفتُ وابؼفاوضات

 2. بؾرد عمل مادي يقوـ بو كل من الطرفتُ ديالفقو التقلي حسب

العلاقة  نظمنص قانوني ي ديوج لابؼفاوضات الغتَ مصحوبة باتفاؽ و ويقصد بالإتفاؽ الضمتٍ ا
 وضتها تكوف بدوجب اتفاؽ سابقإلى التأكد على أف مفا ، فالاتفاؽ الصريح يهدؼبتُ طرفيها

سن النية دوف أف يلزمهم بابراـ بح وأف الاتفاؽ ىو الذي يحكم العلاقة بينهم كما يلزمهم ،بينهما
 3.ذلك تعود ابغرية للأطراؼ بالعدوؿ والأماف في ابؼفاوضاتبو  العقد النهائي بؿل ابؼفاوضة

 إلى عدد من فلا يدكن التسليم بها بؼا جاء في ابؼفهوـ القانوني الصريح للتفاوض بالرجوع
 :الأسانيد ومنها

فاوض واحد فالت يتم على جانبتُ فأكثر، وليس من جانب ينائثالتفاوض، ىو تصرؼ / 1
 .الإتصاؿ بتُ طرفتُ أو أكثر بحدوث نوع من على العقد لا يتحقق الا

 .وليس فيو إجبار أو إكراه توافق إرادتتُب لايتم الا ،التفاوض على العقد تصرؼ إرادي/ 2

                                                           
 .27 ، صمرجع سابقوري مريم، شعصمتٍ مريم، عي  1
 

 .206ص ،ابؼرجع سابق ، وىيبةتٍموم  2
 

 يل شهادة ماستً قانوف أعماؿ جامعة ابعيلالينل ةمذكر  ،ما قبل التعاقد ابؼفاوض وأثرىا على قياـ ابؼسؤولية في مرحلة التزامات ؿ،اما يبحرا  3
 .22، ص2019/2020 ؽ،ابغقوؽ قسم ابغقو  ةبونعامة بطيس مليانة كلي
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للعقد  وىو الوصوؿ بؼرحلة بسهيد يهدفاف من ورائو إلى إحداث أثر قانوني معتُ فابؼتفاوضا/ 3
 .ابؼراد إبرامو

الصريح باعتباره اتفاؽ  الفقو والقضاء الفرنسياف في الاعتًاؼ باتفاؽ التفاوض دتًديحيث لم 
 1.ويتًتب على الإخلاؿ بها قياـ ابؼسؤولية العقدية التزاماتحقيقي يرتب على عاتق طرفيو 

ى علتًتب يمادي غتَ ملزـ  عمل هيفاوضات ذات طبيعة مادية ومن ثم فوعليو فإذا اعتبرت ابؼ
، التفاوض تتمثل في قياـ ابؼسؤولية التقصتَية للعدوؿ عن مستساغة التسليم بذلك نتائج عملية غتَ

ت خطأ ابؼدعي أف يثبالعقد لم يبـر بعد وعلى  إذا ما اقتًف ىذا العدوؿ بخطأ مستقل عنو ما داـ
 قطع على قانونيا أثر يرتب لا وىكذا فإف القانوف من حيث ابؼبدأ، الآخر وبأنو سبب لو ضرر الطرؼ

من عدؿ  بالوقت الذي يقرره وليس ىناؾ مسؤولية على ،في قطعها حر متفاوض فكل ،ابؼفاوضات
 طأبخ ولا تتًتب ابؼسؤولية إلا إذا اقتًف ىذا العدوؿ العدوؿ إثبات أسباب ودوافع ابؼبدأولا يكلف 

 2.منو صدر

 ية للمفاوضاتالطبيعة العقدالفرع الثاني: 
 حصلةكمإثبات وجود عقد   إف من ابؼؤكد أف تنعقد ابؼسؤولية العقدية للمتفاوض كلما أمكن

 ابؼتعددة خلالو الالتزاماتلتنظيم عملية التفاوض وبرديد  لتطابق الإيجاب مع القبوؿ بتُ الأطراؼ
أعماؿ ذات أهمية بالغة تتسم  وطبعا لا يدكن تصور ذلك الا عندما يفكر الأطراؼ في إبراـ عقود

أف بسر عبر  يل إبرامها من أوؿ وىلة بل لابد منحستم ،بؾموع عند آخر بالتعقيد وقد برمل في طياتها
 كما ىو  ،وجهدا و زمنا معتبرين لية كبتَةتتطلب نفقات ما ابؼفاوضات التي قد تكوف شاقةمرحلة من 

 3.الواقع فيملاحظ وموجود بالفعل 

                                                           
 .27ص ،ابؼرجع السابق ،مريم عيشور ،مريمي عصم  1
 

شهادة ابؼاستً، قانوف خاص معمق، ابؼركز مذكرة  ،للتعاقد الإطار القانوني للمرحلة السابقة ،ليماني يونسبغواطي مصطفى أمتُ، ل  2
 . 23، ص2016/2017ابعامعي بلحاج بوشعيب، عتُ تيموشنت، 

 
3
 .20ص  ،ابؼرجع السابق د،دو بؾمبع  
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ك بهدؼ عقد أو أكثر وذل راـبفاوضات إلى افإذا توصل أطراؼ التفاوض خلاؿ مرحلة ابؼ
وىذا  قد انضموا إلى مرحلة التفاوض بهدؼ تنظيم ىذه العملية  أنهميعتبرتنظيم ىذه العملية وىذا 

تستمد  حيث بقد أف إلزامية التفاوض، ابؼنفردة الأمر مرحلة التفاوض وفقا لإرادتهميعتبر أنهم في نظر 
 1.العقود ابؼبرمة بتُ الأطراؼمن الزامية 

ي بتُ الاتفاقات أو ابؼفاوضات أ ابغق اف التفرقة التي قاـ بها الفقهاء والقضاء ابؼعاصرينو 
تقوـ  قانوني ىي تفرقة بركيمية تفتقر لأساس ،غتَ مصحوبة باتفاؽ ة باتفاؽ وبتُ مفاوضاتحوبابؼص

يكوف التفاوض مرة عمل قانوني ومرة  أي أف ازدواجيةعليو، ومن شأف ىذه التفرقة أف تكوف ذات 
فعلا  فعلى التفاوض مع أنهما يتفاوضا مادي غتَ ملزـ بدجرد أف الأطراؼ لم يصرحا باتفاقهما معيار

بضرورة توحيد طبيعة  العدؿ وابؼنطق يقتضياف ويؤكدافو  التفاوضذات  ىو تتُالابغ في والتفاوض
 2.قواعد قانونية واحدة دوف بسييز بتُ صورة وأخرى التفاوض في طبيعة واحدة كي بركمها

 نيانو قتصرؼ باف ىناؾ  ف ابؼفاوضات ذات طبيعة عقديةأالقوؿ إلى اء فقهذىب بعض الو 
ابؼتفاوض بابغفاظ على  اـوالتز تفاوض ابؼ مرحلةفي ئ شالنا للإلتزاـ درمص يعدو  ابؼتفاوضتُبتُ ئ شين

 إدلاءبغتَ مشروع والالتزاـ  شكلبتمرار ابؼفاوضات وعدـ قطعها ة وما يقتضيو من اسالنيبغسن 
مسؤولية الالتزامات ه ذالاخلاؿ بهعن  ابؼسؤوليةلذلك تكوف  سريةال والالتزاـ بابغفاظ علىات البيان

  3.عقدية
 :لمفوضات حيث يقوؿلالعقدية  طبيعةال في الآراءم قسوتن

كل بدقتضى   ـ ز تيلبتُ ابؼتفاوضتُ  ضمتٍعقد  دو " وجونج"أبه الأبؼانيية فقهال يىو رأو  ول:أالرأي 
 يكوف في وضع يسمح لو بإبراـ العقد موضوع التفاوض والامتناع الأخرياتابذاه  وضتُمن ابؼتفاواحد 

                                                           
1
 .26ص ،ابؼرجع السابق ،مريم عيشور ،مريمي عصم  

جامعة قاصدي مرباح  ابغقوؽ ةقانوف أعماؿ كلي ستًمذكرة ما ،الدولية التجارة للتفاوض في عقود النظاـ القانوني ،أبضد نور ابؽدى تيوات  2
 .29ص ، 2012/2013 ػ،ورقلة

، 2005، 1، مصر، عددسشمجامعة عتُ ، صاديةوالاقت ةالعلوـ القانوني لةبؾ ،"طار التعاقديابؼفاوضات في الإ"، د بؿمدزيابو   3
 .167ص

 ،العراؽؽ دين للحقو فالرا لة، بؾ "ابؼفاوضاتبدرحلة التعاقدية  أثر موضوعية الإرادة" ،الله بؿمد صديق بؿمد كرـ بؿمود حستُ و عبدأ درب
 .421ػػ، ص2011، 49عدد ،13بؾلد
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بهذا مشروع يكوف قد أخل  ف سببابؼفاوضات دو ىذا العقد فإذا قطع  راـبايعوؽ  عن أي عمل
  1بغق ابؼتفاوض الآخر. الذي الالتزاـ

ايجاب موضوعو العقد الذي يجري التفاوض يتحلل إلى:  الاتفاؽووفقا لرأي أبهريج فإف عليو و 
 مجردبابؼوجب لو ف بؼصلحةوقد جاء ىذا الأختَ  ،موضوعو عدـ اعاقو ابراـ ىذا العقد بشأنو وإيجاب

 .بعد قبوؿ يقوـ بو العقد الضمتٍ سكوتو
العقدية على ابؼفاوضات   الطبيعة يفضرى بنشوء التصرؼ القانوني الذي يالذي ي الرأي الثاني:

الاتفاؽ الأوؿ الذي يعد ابؼصدر  تم قبوبؽا وىذا ىويعلى الدعوة التي  ابناء ابؼفاوضات تنشأ:"كالتالي
 تعهد بدقتضاهب باعتبار أنو ينطوي على شرط ضمتٍفي مرحلة ابؼفاوضات،  ابؼباشر للضماف ابؼتبادؿ

 وىو ابراـ العقد ها ألانم رضغحتى يتحقق ال سفياعطعها تق كل متفاوض باستمرار ابؼفاوضات وعدـ
 .وإلا الالتزاـ بتعريض ابؼتفاوض الآخر عن فوات ىذا الغرض

باطلا إذا استهدفت اتفاؽ  الضماف ابؼتبادؿ لذا يشتًط أف لا يكوف وبدا أف الاتفاؽ ىو مصدر
في  اؽ قابل للبطلاففيخالف النظاـ العاـ وقد لا يكوف ىذا الات ابؼفاوضات ايجابا ينصب على تعاقد

ابؼفاوضات في أي مرحلة كانت وأف يصل  حالة ما إذا كاف أحد الطرفتُ فاقد للأىلية، فلو أف يقطع
اب بدجرد سححتى الان للمتفاوض كم ايدكن  ،داـ مسؤوليتو بإبطاؿ شرط الضمافإنع إلى تعزيز مبدأ

 2.تبتُ حالة نقص الأىلية

عن التفاوض وعن طبيعة للتفاوض باعتباره  وخلاصة القوؿ أف التزاـ الأطراؼ بالتزامات النابذة
ما يجعلها مثلا  الاقتصاديةسبب الظروؼ ال حساسة فهي بزتلف طبيعتها وإجراءاتها فقد يكوف عملية
 القانونية للتفاوض وعدـ القدرة على إعطاءىابتُ الطبيعة  لا بسيز

                                                           
 .134.133، ص.ص 1987، القاىرة، 01نقلا عن زكي بؿمد بصاؿ الدين، مشكلات ابؼسؤولية ابؼدنية، جزء  1
 

 جامعة الشرؽ، القانوف ابػاص رسالة ماجستتَ في ،للتعاقد  للمفاوضات التمهيديةنيالنظاـ القانو ، نشمي يضرمصطفی خ  2
  .49، ص2014،الأوسط
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لكاتب العملية التفاوضية ذات  قيمة قانونية لعل من الأفضل لو كاف ىناؾ نصوص قانونية
  1.الطبيعة العقدية

 عقود التجارة الدولية فيالأهمية القانونية للمفاوضات  :ب الثانيلالمط
 فيفضل التطورات ابغديثة ب والتي توصل إليها رالإنساف ابؼعاص هاعيشي التيفي ابغياة اليومية 

 يؤوؿ إليها سواء  تي من أىم ابؼواضيع البرابؼفاوضات والتي تعت بـتلف المجالات قد يتطرؽ حتما إلى
 الاقتصاديةالعمليات و  النشاطاتغلب اد توافقنا في أكاو ابؼؤسسات الاقتصادية حيث ت كاف ذلك
وعلى الرغم من تواجد ابؼفاوضات منذ زمن بعيد إلا أف  الانسافكل الابذاىات النشاط   فيو والتجارية 

 2ض.ابغداثة عصر التفاو  زداد حداثة وعصرنة يوما بعد يوـ حيث أطلق على ىذهت تهاأهمي
عقودا داخلية أو دولية ،  بات التفاوض يدثل مرحلة مهمة  للعقود التجارية بصيعها سواء كانت    

خاص  في عقود التجارة الدولية  فهذه  العقود برتاج  إلى مفاوضات جادة تبرز أهمية بشكل   غتَ أنو
تتفق مع خصوصيتها  فالأطراؼ  فيها ربدا  يكوف كلاهما أجنبي عن الآخر  وربدا يكوف كلا منهما  
مقيم  في دولة غتَ التي يقيم فيها الآخر  وتنفيذ العقد يحتاج عبور البضائع أو ابػدمات ورؤوس 

دود الدولية ، فكل ىذه الأمور وغتَىا بذعل ابؼفاوضات مرحلة أساسية في عقود التجارة الأمواؿ للح
 3.الدولية ، لاسيما إذا كانت ىذه العقود ذات قيمة مالية كبتَة 

جاء جيدا لما كاف ىذا الاعداد فك قوبالذي س د فتًة إعداد العقدتعأف مرحلة ابؼفاوضات 
 .بؽا بؿققاو  بؼصافٌ الطرفتُ مبينناالعقد 

بالإذعاف الادعاء يدنع الاطراؼ  أنو في العقد فيلطر و القانونية تهميأوض تقتصر وعقد التفا
 .العقدلتفستَ  وسيلة إلى أف  ابؼفاوضات الفرع الثاني  الفرع الاوؿ وفي فياليو  ؽر طتنسو 

  

                                                           
1
 .26ص ،ابؼرجع السابق ،مريم عيشور ،مريمي عصم  

 ةل شهاديلن ةالعامة والتجارية، مذكر ات ابؼسؤولية المحدودة للخدمات ذ ، دراسة حالة شركة"عملية البيعة فيالتفاوض "ريدة،  يکايل  2
 .24ص ، 2014 ،ابؼاجستتَ، جامعة أبضد بوقرة بومرداس

3
،   03، العدد  11، بؾلة الدراسات القانونية  والإقتصادية ، المجلد : "، "ابؼفاوضات في العقود التجارية الدولية رضا بؿمد  عبد ابعواد   

 .2261، ص 2025سبتمبر 
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 الفرع الأول : المفاوضات تمنع الإدعاء بالاذعان
اف ابؼفاوضات بؽا أهمية عامة كونو نظاـ سلوكي يومي وبزتلف أهميتو بإختلاؼ المجاؿ   "

وابؼصلحة ، لإرتباط التفاوض بعقود التجارة الدولية  جعل أهمية أكثر  من تلك ابؼفاوضات الواردة في 
ذ تعكس العقود الوطنية ، وقد يجهل البعض أهمية ابؼفاوضات عى إبراـ عقود التجارة الدولية  ، إ

مدى حسن النية عند الأطراؼ  وتعميمهم  على إنهاء  الصفقة أو القضية ابؼزعم التفاوض عليها ،  
بقد  ىذه الأهمية في إتفاؽ  الطرفتُ ابؼتعاقدين أو مايسمى  بإرادتهما بشأف جزئيات  العقد كما 

وكيفية إستعمالو أو تركيب الدولي ذو طابع بذاري كتحديد نوع الآلة أو ابعهاز ابؼؤراد بيعة أو شراءه  
ة أسس بقاحها رفىذه العملية  معرفة في ابؼفاوضات ومع افتتاحيسبق  ابؼادة أو طريقة التعليب بأف 

  1 .وحسن صياغة العقدوبدوف ذلك لن يتحقق التوازف العقدي 
 الظروؼ الاقتصادية عامة وتغتَ الدولية بصفةونظرا للتعقيدات التي تنطوي على عقود التجارة 

 طريق تبادؿ  تتم عن التعاقد التي أصبحت طريقة اقتصادية ذات قيمة وتداوؿ عقود
من حتمية  دالدولية بفا زا مواجهة مستجدات التجارةالإيجاب والقبوؿ الفوري غتَ قادرة على 

  .الوقت وابعهد تتطلب الكثتَ منالدخوؿ في مفاوضات عديدة 
فيو إبراـ مفاوضات بشكل ضروري وىي  بلا تتطلوبذدر الإشارة إلى أنو ىناؾ نوع من العقود 

 contrat d’adhésion .2 عقود إذعاف
والتي تعرؼ على أنها تلك العقود  التي تتم صياغة بنودىا  بصفة  كلية أو جزئية  قبل إبراـ  

يدتلك مركز   باعتبارهالعقد أي وضع مضموف  العقد  قبل الفتًة التعاقدية  من قبل أحد الأطراؼ 
يقع  أماـ   أو تعديل  اقتًاحقانوني قوي  أما بالنسبة للطرؼ الثاني فليس لو ابغق في تقديم أي 

 3 ابؼوافقة أو الرفض بسبب ضعف مركز قانوني.خيارين أما 
                                                           

مذكرة  مقدمة لنيل شهادة ابؼاستً  ، قانوف  عاـ   ،  الدوليةللتفاوض في عقود التجارة   النطاـ  القانوني"، أبضد نور ابؽدى   تواتي  1
 .16ص ،  2012/2013  للأعماؿ ، كلية ابغقوؽ  والعلوـ السياسية ، جامعة  قاصدي مرباح ، ورقلة ،

2
" الإطار القانوني بؼفاوضات عقود التجارة الدولية  مذكرة لنيل شهادة ماستً  ،بزصص قانوف أعماؿ  ، كلية  يسرى دوب ، إكراـ  راموؿ  

 .13، ص 2024سكيكدة  ، جواف  1955أوت  20ابغقوؽ  والعلوـ السياسية  ػ جامعة  

ة  وابغماية  القانونية للمذعن "، المجلة الأكاديدية جيلالي بن عيسى ، بن قردي أمتُ، " عقود الإذعاف  بتُ اختلاؿ  الإلتزامات  التعاقدي  3
 .4، ص  2019 ، ابعزائر ، 01عدد :   01للبحوث  في العلوـ الاجتماعية ،  بؾلد :  
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م  وعاـ ، ليس  لشخص  بؿدد  ود  يتم بشروط  مسبقة في عرض  دائىذا النوع من العقفي "
بذاتو ، نتيجة  لتحرير العقد من جانب واجد ، وعليو  يدكن تعريف عقد الإذعاف  بأنو انضماـ لعقد 
نموذجي  بؿرر مسبقا من قبل أحد الطرفتُ بصورة أحادية ابعانب وينظم  إليو الطرؼ الآخر بدوف 

 1.إمكانية حقيقية لتعديلو 
ف عقود الإذعاف  لا برقق ابغرية التعاقدية لأف فيها يكوف  أحد تبتُ اواستخلاصا  بؼا سبق 

ابؼتعاقدين لو السلطة في بررير  بنود العقد وفقا للطريقة التي فيها برقق مصلحتو وفرض شروط على 
 تذكر وىذا ما يضع توازف الأداء.  الطرؼ الآخر دوف أية مناقشة

لعقود التجارة تستدعي اللجوء أو   والاقتصاديةوعلى عكس ذلك فإف الطبيعة القانونية 
كبتَة  برتاج في تنفيذىا  إلى سنوات    واقتصاديةالدخوؿ في ابؼفاوضات وذلك لتمتعها بقيمة مالية  

  2.بها يسبب خللا في التوازف العقدي فيها ابؼفاوضات لأف غيا  ـلا ينعدلذلك 
ضات في مثل ىذه العقود بذعل العقد متوازيا حيث بسنح الأطراؼ العقد فرصة للإطلاع  فابؼفاو 

على شروط العقد بفا بذعلهم  يدركوف  مصلحتهم  في إبراـ  العقود ويحرص كل طرؼ  على بياف  
 وتدعيم  مركزه القانوني  والاقتصادي

 تعسفية الادعاء بوجود شروط عقود التجار الدولية لأطراؼابؼفاوضات فإنو لا يدكن  لياتالبو 
 تبادبؽا أثناء مرحلة تمومساومات  واقتًاحاتعلى مفاوضات بناءا  في العقد ما داـ أف إبرامو جاء

 3.ابؼفاوضات
  

                                                           
،  2019ابعزائر، ديسمبر  ،02، العدد 30"، بؾلة  العلوـ  الإنسانية قسنطينة ، المجلد :  عقود إذعاف وبضاية ابؼستهلكيدينة بليماف،  "   1

 .110ص
2
،  34ىاني عبد  العاطي عبد ابؼعطي الغيثاوي ، ابؼفاوضات وأثرىا على التوازف العقدي ، بؾلة كلية الشريعة والقانوف  بطنطا ، العدد   

  110، ص  03ابعزء : 

3
 .14يسرى دوب، إكراـ راموؿ، ابؼرجع السابق، ص  
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 : المفاوضات وسيلة لتفسير العقديالفرع الثان
أثر معتُ  وىذا التوافق  يقتضي أف إرادة أحد  إحداث على تُقد عبارة عن توافق إرادتعال

الطرفتُ موافقة للأخرى ، أف  مضموف العقد يحدده  بؾموع  العبارات  التي عبر الطرفتُ من خلابؽا  
 1رادتهما ابؼتطابقتُ وبرصيل معناه.عن إ

 والتفستَ  عبارة  عن عملية  ذىنية  يقوـ  بها ابؼفسر  بسبب  ما إعتًى  العقد  من غموض
للوقوؼ على الإرادة  ابغقيقية  ابؼشتًكة  للطرفتُ ابؼتعاقدين  مستندا في ذلك إلى صلب العقد  

 صر  ابػارجية  عنو  وابؼرتبطة بو.والعنا
سلمنا   التيمن خلاؿ الإجراءات  ةإذا كانت إرادة ابؼتعاقدين واضح إليو أنو ارةا بذدر الإشبفو 

الواضحة إلى  أف يعدؿ ىذه الارادة للقاضيقل خسارة فلا يجوز أب كل طرؼ من أجل تنفيذ العقد
 .للمتعاقدينابغقيقة  إرادة غتَىا يفتًض أنها الارادة

ىو التعرؼ و صصو نعبارات العقد و  تَفس تفي يالقاضبو يستًشد الذى  الأساسيوابؽدؼ 
حد الطرفتُ على أعلى ما اراده  ى بالتالي التعرؼكفشتًكة للطرفتُ ابؼتقاعدين فلا يابؼ على الارادة

 2كلاهما.العبرة ما أراده  
وللعملية التفاوضية أهمية  كبتَة  في تفستَ  العقد ، فمن  خلاؿ التفاوض تتم معرفة  ابؼقاصد  .

بعض شروط العقد  وىذه الأهمية ليست بحاجة  إلى   ابغقيقية  للمتعاقدين في حالة غموض شروط أو
لأنها لاتعد وإلا أف تكوف بؾرد أعماؿ مادية  بـصصة لا يتًتب عليها أية  نص  قانوني يدؿ عليها

آثار قانونية تعاقدية في ذاتها إلا إدا اقتًف العدوؿ عنها بخطأ نتج عن عذر غتَ مقبوؿ وفي ىذه ابغالة 
 أساس قواعد ابؼسؤولية التقصتَية. يسأؿ على

في قرينة قضائية أو كظرؼ من ىذه ابغالة يقوـ القاضي باستئناس ابؼفاوضات ففي مثل 
 الظروؼ الواقعية التي بريط بالنزاع 

                                                           
1
عة موني وىيبة، ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية  مذكرة لنيل  شهادة ابؼاستً ، قانوف أعماؿ ، كلية  ابغقوؽ  والعلوـ السياسية،  جام  

 .18، ص2025_2024، العربي التبسي ، تبسة  

 29نائلة أوصيف ، سهاـ شباح، ابؼرجع السابق ص   2
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  بيلوتبرز أهمية ابؼفاوضات كذلك من خلاؿ أنها تعد بذسيدا للمبدأ سلطاف الإرادة بوجهيو الس
لاء في القوة ابؼلزمة للعقد والإيجابي  فإذا أخلصت ىذه ابؼفاوضات إلى إبراـ صفقة  بذسد ىذا ابؼبدأ بج

لى بلوغ الغاية فإف مبدأ عاقدين وإذا لم تسفر ابؼفاوضات ععدة الشهتَة العقد شريعة ابؼتعملا بالقا
    1.سلطاف الإرادة يطل من نافذة إضفاء الشرعية على الإمتناع على التعاقد

عيد نالى ظاىرة إجتماعية سية نف ةتحوؿ من ظاىر ي كيابغتمي وجوب التعبتَ عن الارادة  من "
قد بزتلف أنو  من تكوين العقد اي تَبنا إلى البحث في برديد قيمة التعبغقيقة يقودا بؽا القانوف، وىذه

 2".ويػأ فطخالتعبتَ أو  في ضمو غ سبببابؼعلنة  رادةة عن الإنالارادة الكام
 في الوقت الذيثره تَ عن الارادة أعبالت يتيح :"القانوف ابؼدني ابعزائري على أنو 61ابؼادة  تنص

   يقم الدليل على عكس ذلكلمبهم  لى العلمفردية إعبتَ  وصوؿ التغتَوييو وجو اللعلم من و يتصل في
خاضع للسلطة التقديرية  يبقىل عقدلى ابؼفاوضات لتفستَ الإأف الاعتماد  التيوبذدر الإشارة 

 .ميةلزاوت الاثبالعقد و  فيا ىو مضموف بد د الايعيالا  بةر جالت فقد اكدت ضيللقا
 

 

  

                                                           
ص ، 2018، 04العدد:   11بؾلة ابغقوؽ والعلوـ الإنسانية ، المجلد : ، العقود الإلكتًونية "مرحلة التفاوض في لطيفة  أمازوز، " 1

116.  
الرابعة، ديواف  ةالطبع ،قد والارادة ابؼنفردةعالتصرؼ القانوني ال، 1زء ابع ،"يابعزائر  دنيالقانوف ابؼ فيالنظرية العامة للالتزاـ "، العربيحاج بل  2

 .62، ص2005سنطينة، سنة ، قابعامعة اتابؼطبوع
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 :خلاصة الفصل

من خلاؿ دراستنا بؽذا الفصل الأوؿ توصلنا إلى  القوؿ بأف مرحلة ابؼفاوضات من أىم ابؼراحل   
التمهيدية  وأساسية في تكوين  العقد وخاصة في إبراـ  عقود التجارة الدولية التي تتسم بالتعقيد 

ؽ  بتُ الأطراؼ  والتشابك في ابؼصافٌ بتُ الأطراؼ  ابؼختلفة  ، لأنها  عملية  حيوية  لتخفيف الاتفا
ابؼتعاقدة لأنها تلم بجملة البنود  والشروط التي بزص العقد ، وتتميز ىذه ابؼرحلة بطابعها الغتَ ابؼلزـ  
من حيث الأصل حيث يدلك كل طرؼ حرية البدء أو التًاجع  دوف أف يرتب ذلك بالضرورة  

 مسؤولية قانونية . 

نونية للمفاوضات  فهناؾ  من قسمها إلى وقد اختلفت التشريعات في برديد  الطبيعة القا
طبيعة مادية  على أساس أنها  بسثل  بؾرد  واقعة مادية ليس إلا  ومن ثم فهو ملزـ  ومفرع من أية قيمة 
قانونية  وىناؾ من قسمها إلى طبيعة عقدية لأف  ىناؾ  تصرؼ  قانوني  ينشأ  بتُ ابؼتفاوضتُ  يعد  

 لة ابؼفاوضات  .ىو مصدر الالتزاـ الناشئ  في مرح

 التفاوض كل أطراؼ  من خلاؿ إبراـ حقوؽ التزاماتوتكوينو في تفستَ العقد كما أنها بؽا دور 
 بعد ىذه ابؼرحلة.علاقتهم  ما يجمع على كل والاتفاؽ



 

 

 الفصل الثاني 

الالتزامات والمسؤولية المترتبة عن 
للمفاوضات في العقود التجارة الدولية 
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  .الدوليةالالتزامات والمسؤولية المترتبة عن للمفاوضات في العقود التجارة : لثانيالفصل ا

كمرحلة   مرحلة ابؼفاوضات من أىم مراحل ابراـ بعض العقود التي تتطلب التفاوض حوبؽا عدت
، حيث يقوـ الأطراؼ بالتفاوض حوؿ العقد ابؼراد إبرامو في ابؼستقبل بذنبا بسهيدية قبل ابراـ العقد

 الالتزاماتلة من منو أو فشلة وتلقى ابؼفاوضات بص الانسحابلفشل العقد وتكبيد خسائر جراء 
ترتبط بطبيعة مرحلة ابؼفاوضات سواء كانت مادية أو  الالتزامات، ىذه على عاتق الأطراؼ ابؼتعاقدة

 .عقدية

وعند الإخلاؿ بها لزاما تنشئ مسؤولية  لذا يجب التطرؽ بؽذه الالتزامات في ابؼبحث الأوؿ 
 .تي سنتطرؽ إليها في ابؼبحث الثانيوال

  الالتزامات الناشئة عن المفاوضات في عقود التجارة الدولية الأول: حثالمب

تنقسم الالتزامات السابقة للتعاقد الى التزامات أساسية والتي تفرض على بصيع الأطراؼ 
ابؼتفاوضة بغض النظر عن وجود أو عدـ وجود اتفاؽ ينص على الالتزاـ و طبيعة العقد ابؼتفاوض 

برديدىا إما بدوجب اتفاؽ الأطراؼ على الالتزاـ بها ، أو إما  بشأنو والتزامات فرعية و التي يتم
 1بدوجب طبيعة العقد ابؼتفاوض بشأنو ىذه الالتزامات ابؼشار إليها أعلاه.

وسنقسم ىذا ابؼبحث إلى مطلبتُ الالتزامات الأساسية و ابؼتفرعة عن ابؼفاوضات في عقود 
انونية للمسؤولية في مفاوضات عقود التجارة الدولية التجارة الدولية في ابؼطلب الأوؿ ، و الطبيعة الق

  .في ابؼطلب الثاني
 الالتزامات الأساسية و المتفرعة عن مبدأ حسن النية في التفاوض  :الأولالمطلب 

تتًتب عن ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية بؾموعة من الالتزامات التي تقع الأطراؼ 
ابؼتفاوضة ، سواء تعلق الأمر بالالتزامات الأساسية التي تشكل جوىر العملية التفاوضية ، أو 

                                                           
1
 .38، صمرجع سابق ،لبتٌ بضزة ماجدة بلحواس  
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بتُ بالالتزامات ابؼتفرعة عنها والتي تهدؼ إلى ضماف حسن ستَ ابؼفاوضات و برقيق الثقة ابؼتبادلة 
الأطراؼ ، غتَ أنها تشتًؾ في غاية واحدة تتمثل في تنظيم العلاقة التفاوضية و ابغد من التعسف و 
الإخلاؿ بدبدأ حسن النية و عليو سنتطرؽ إلى الالتزاـ بدبدأ حسن النية ) الفرع الأوؿ( والالتزامات 

 .ابؼتفرعة عن مبدأ حسن النية )الفرع الثاني(
حسن النية بمبدأ الالتزام بالتفاوض  :الأولع الفر   

مبدأ  ،إقامة نوع من التوازف بتُ مبدأين ضبغر النية أثناء التفاوض يلتزـ الأطراؼ بدبدأ حسن 
ائي من جهة وبتُ مبدأ الثقة من جهة بالتوصل إلى حل نهيلزـ ابؼتفاوضتُ  ابغرية التعاقدية الذي

الآخر مثلما يكوف حريصا على ، بحيث يكوف كل طرؼ حريصا على مصافٌ الطرؼ أخرى
 1مصابغو.

يلعب مبدأ حسن النية دورا بارزا في بؾاؿ العقود سواء في مرحلة تنفيذه أو قبل ذلك لايقصد 
بدبدأ حسن النية في مفاوضات العقود التجارة الدولية معناه العادي و الذي ينصرؼ إلى الزاـ ابؼتعاقد 

ة تتفق مع ما يوجبو حسن النية ذلك أف تنفيذ العقد بتنفيذ العقد طبقا بؼا اشتمل عليو و بطريق
لكننا  التعاقديةعاـ يحكم كافة العقود و يتعلق بتنفيذ التزاماتها  التجاري الدولي بحسن النية ىو مبدأ

نقصد في ىذا ابػصوص بدبدأ حسن النية قبل التعاقدي الذي يفرض على ابؼفاوض في العقد التجاري 
الدولي )طالب التعاقد( التزاما إيجابيا بالصدؽ و الأمانة بذاه ابؼفاوض الأخر الذي يرغب بالتعاقد معو 

الغش و أف يكوف  فحسن النية يقتضي أف يكوف ابؼفاوضات ساحة للتعامل خالية من ابػداع و
عن  الإفصاحسلوؾ ابؼتفاوض قائم على النزاىة و الثقة و الأمانة فابػداع في مرحلة تكوين العقد ىو 

قبل التعاقد من حيث أنها تتميز بوجود مناورات أو وسائل احتيالية و   عدـ الاستقامة في مرحلة ما
 2كذلك تؤثر على رضا ابؼتعاقد الآخر.

 
                                                           

1
، 9ليانة، بؾلدنور الدين موزالي، ابؼفازضات العقدية الإلكتًونية، بؾلة صوت القانوف، كلية ابغقوؽ والعلوـ السياسية، جامعة بطيس م  

 .19، ص2022، 1عدد

2
 ،السياسيةو  بؾلة الأستاذ الباحث للدراسات القانونية "،ابؼفاوضات في عقود التجارة الدوليةالالتزامات التي بركم " ،بومعزة بارة نبيهة   

 .2480ص  -2462ص ، 2021ديسمبر ، 2العدد ، 6بؾلد
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 نية:حسن البض و فاالتم الالتزام بمفهو أولا: 

رضو فاـ إرادي يز اتفاؽ التفاوض، وعليو فهو الت في النية يجد مصدره ابؼباشر سنالالتزاـ بالتفاوض بح
الطرؼ  معالتعامل بصدؽ وإستقامة " جانب من الفقو بأنو بتُ اطرافو، و لقد عرفو الاتفاؽ الذي تم 

التي تم من أجلها التفاوض بحيث لا تؤدي إلى ضمن الغاية ابؼفيدة ابغق صورة تبقى بفارسة بالآخر 
  1.اضرار الطرؼ الآخر

فاوض السابقة على ابراـ يقتصر على مرحلة الت نيةق مبدأ حسن اليتطب وبناء على ذلك، فإف بؾاؿ
قياـ من خلاؿ ال الالتزاـيتجلى ىذا و أ دباوضة الالتزاـ بهذا ابؼحيث يتعتُ على الأطراؼ ابؼتف ،العقد

من جو الثقة والصدؽ، مثل الإلتزاـ بالاستقامة في التعامل والصراحة في تعزز يجابية التي بالأفعاؿ الإ
 2.تبادؿ ابؼعلومات والابتعاد عن أي تقليل تضليل أو كتماف للحقائق ابؼهمة

خداع أو ش غعدـ  ضر فسلبي وي ضهابعالسلوكات من وعتُ نمن خلاؿ نية حسن ال أدبويتجلى م"
ابي يتمثل بالتزاـ الأطراؼ بالإفصاح عن ابؼعلومات إيج هاضوبع ضعفواستغلاؿ  وأ الاخر دابؼتعاق

 3".ساس سليمأقبوؿ قائم على في التعاقد ليكوف ال الضرورية

عند  طراؼبتُ الأ في العلاقات النية فاوض بحسنعلى الالتزاـ بالتني  ينص التشريع ابؼدلم -
 تنفيذ العقود لا في في نيةال بحسن تضييق بدأبدجاري الدولي بل أخذت التالتفاوض على العقد 

 .هانتكوي
سن بحيجب تنفيذ العقد طبقا بؼا اشتمل عليو و  " مدني جزائري انوفق 107ـ بالرجوع الى نص  -

 4".نية

                                                           
1
 .2480.2462، ابؼرجع نفسو، ص بومعزة بارة نبيهة  

2
 .47ص  ،ابؼرجع السابق ،سعاد عشاشة، حامد عبد الناصر شراب  

3
: إطاره القانوني وأثره في الإلتزاـ، بؾلة كلية الدراسات الإسلامية والعربية للبنات بدمنهور، ديقبري، التفاوض التعاو شالأبضد سيد البهي   

 .23.22، ص ص 2019، 01، جزء 04العدد

4
، ابعمهورية ابعزائرية، جريدة ربظيةني ابؼعدؿ، ابؼتضمن القانوف ابؼد 1975سبتمبر  26ابؼؤرخ في  58-75من الامر رقم  107ابؼادة   

 .30/09/1975الصادر ب، 78العدد
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كيزة ر النية التي بذعل حسن رو" أونيد "تطابق مع مبادئ من قانوف مدني ابعزائري  107ة ادابؼ
 . اهنمابغد أو ؼ استبعادىا ار طامية لا يجوز للأز ال

لك هعلق بحماية ابؼستتابؼ 09/03قانوف  ابعزائري عالتشريعلى القوانتُ ابؼمارسات التجارية في  :أمثلة
 .نزاىة ابؼعاملات مصطلح على يعتمدش غوقمع ال

 ذحيز التنفيدخلت  2015أفريل  09وفي  1995 عاـرو داقية أونيانضمت ابعزائر ربظيا إلى اتف -
 .الدولة كأداة لاستًداد الآثار والقطع الفنية ابؼهربة ستخدمهاتو  2015 برأكتو  12

 في ابؼعهد ئادبتظهر أهمية مرة في ابعزائر جاتعات الاستثمار والز انفي م وا"ر دياون " تطبيقات -
ب جانحكومية ابػاصة مع شركاء أت کاشر  او ؾلشركات ابعزائرية مثل سوناطراها ابصتتً عقود دولية 
 :عبر نقطتتُ

 أو ونيدروا كقانوف مكملأ تطبيق ىيئات التحكيم الدولية مبادئ :التحكيم التجاري الدولي -1
 متوقعة. غتَ وأئة رات القانونية خاصة عند حدوث ظروؼ طار ثغال ية الأطراؼ وحلنلتفستَ  مرجعي

اىتماـ ؽ بابعزائر و قوكليات ابغ د ابؼدرسة العليا للقضاءتسه التكوين والبحث الأكاديمي: -2
القانوف  ةكبوا مالوصاية و القضائية  ابؼنظومةكجزء من تطوير  "أونيدروا"متزايد بدراسة و تدريس 

 .التجاري العابؼي
 نية:ال نبحس ضفاو تنطاق الالتزام بالثانيا: 

سن بحبالتفاوض  اـز ود التجارة الدولية دوف وجود التضات في عقو افستَ للمي يتصور أ لا
العقد  راـبرورة إضبال تٍكما لا يع  الالتزاـىذا  نأحدهما مأو  الطرفتُ فيعيبل لا قيمة لأي نص  ،النية

الإلتزاـ بقدر  الأصل على ارادةفي  برتفي ىذه ابؼرحلة لا تعضة رادة الأطراؼ ابؼفاو إالنهائي باعتبار أف 
 ما بذسد إمكانية الإلتزاـ.

 1ض.ع ما حرية التفاو بين التفاوض حرية بدأالتعاقدية فإف م ريتوامل حبك ظتفيح ضفاو تظل ابؼي

  .ية ما ىو إلا التزاـ بجدية ابؼفاوضات والصدؽلنا سنبح فلالتزاـ

                                                           
 .98ص ،مرجع سابق ،ابضد عبد الكريم سلامة  1
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على تنفيذ  توكانيماتُ بعدـ يقما، وىو على فاوض حد طرفي العقد على تأإذا أقبل : مثالا
مقتًحات أخرى غتَ معقولة  ضوعر  ولتهاههما )طرفي العقد( ابؼقتًحات رغم سرفض أحد أوالعقد، 

 1ن النية.حس بؼبدأ بـالفابؼدني عد طبقا للقانوف ي

ابؼفاوضات ستَ  صورذي يتالكراـ جوىري لا يدكن ال سن النيةبح بالتفاوضوعليو فإف الالتزاـ 
 .الالتزاـدوف وجود ىذا  دوليةال تجارةفي عقود ال

جارة عقود التتفاوض في اثناء ال ةينسن البحالالتزام  عنعة تفر : الالتزامات المالثانيفرع ال
 :الدولية
 :رعة ومن أهمهاتفمات مزاولية التدال التجارةفي عقود  فاوضاثناء عملية الت نيةحسن الأ عن شين
طر بخ لتزاـوالا صلتها( وموااتبالمحافظة على سرية ابؼفاوضات )ابؼعلوم والالتزاـ ،بالإعلاـالالتزاـ 

 .اـ لا سواء تم التوصل إلى ابراـ العقدابؼفاوضات  لتزامات منظمة لستَالا هذهفوازية ابؼفاوضات ابؼ
 :علامالالتزام بالإاولا : 

التي بذري ابؼفاوضة  العقدب ىو اعطاء كل ابؼعلومات والبيانات ابػاصة بالإعلاـالالتزاـ بود صابؼق
 : نوأيعرفو بو النية  سنئ من حشناإلتزاـ وىو أنها شب
عة العقد يالتي تهم ابؼتعاقد حسب طب ف يقدـ إلى الطرؼ الآخر ابؼعلومات ابؼألوفةأاقد بتعزاـ ابؼتال"

 يعنها كذلك لك يستلمة لدى ابؼتعاقد الآخر والذي ية الفاصلهمالأ إلى ابؼعلومات ذات بالإضافة
  2.افةكالظروؼ العقد المن ة نييكوف على ب

فضل د الأقاتعالطرؼ ابؼ يلتزـ بدقتضاهقضاء طرؼ ال ض منفر  ضمتٍب جالالتزاـ بالإعلاـ وا
بيانات وابؼعلومات كافة الب الدولي التجاريالعقد  لبؿابؼيداف بإبلاغ ابؼتعاقد معو عن معرفة في 

عند ابرامو  خاصة بالشفافيةيتم التفاوض  حتىماف منو، تابؼتعلقة بو دوف ك صيلاتفالضرورية والت

                                                           
1
 .13مرجع سابق، ص ري،البهي الشوبأبضد السيد   

 .10ص ،2006 ،لبناف ،والأدبية بتَوت وقيةابغق زين تبة، مك"ية في العقود ) دراسة مقارنة(نحسن ال" ،موسى ابراىيمنعم عبد ابؼ  2
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قة ثوبضاية ال عند ابرامو أو التحلل منو اذا شاء، لى العقدمن الاقداـ ع ضعيفال ابؼتعاقد بسكنللعقد و 
 1عقد.ال ابؼشروعة في

ؽ  15في نص ـ  بالإعلاـبعد الالتزاـ ئري ابؼشرع ابعزا سبالرجوع إلى القانوف ابعزائري فقد كر 
لديو ضمن  فةالبيانات والظروؼ ابؼعرو بجميع  اكتتاب العقد ابؼؤمن لو بالتصريح عنديلتزـ "  تالتأمينا

ابؼعروفة لديو ضمن إستمارة تسمح للمؤمن بتقدير الأخطار  ظروؼال يردقتبتسمح للمؤمن  استمارة
 2."التي يتكفل بها

 يتولى البائع وجوبا إعلاـ"  ي:بدا يل قضيالتجارية التي ت علق بابؼمارساتابؼت ستهلكبضاية ابؼ 4 ابؼادة
 3".عيبوشروط الات مدوابػسلع الات وتعريف راعائن بأسزبال

لك ستهابؼيعلم متعامل  على كل"ش غع المماية ابؼستهلك وقبحابؼتعلق  09/03ؽ  17توجب ابؼادة 
 4."لاؾهللاست ل ابؼعلومات ابؼتعلقة بابؼنتوج الذي يضعوبك

طاؿ با ابؼدلس عليو، نتدليس يدكصريح أو الكتماف أو عدـ الاعلاـ عدـ التع وقد اعتبر ابؼشر 
 .ؽ.ـ.ج 86/2وأكدتو ابؼادة  وىذاالعقد 

وكذلك  وبذدر الإشارة إلى أف الاتفاقيات الدولية لم تنص صراحة على الاستلاـ بالاعلاـ
" بعنواف  5/1نص ـفي  منياض تًضت وجودهف( عليو صراحة بل اادرو ن)البية دولقود التجارة مبادئ ع

التعاقدية للأطراؼ  اتالالتزام تكوف يدكن أفأنو  على تة والتي نصضمنيالصريحة وال تزاماتالال
 5ضمنية". صريحو أو

                                                           
 .2480، 2462بومعزة نبيهة بارة، مرجع سابق، ص ص   1
2
 06/04ابؼعدؿ بالقانوف  1995مارس 08ب الصادر، 13ج.ر، عدد 25/01/1995مؤرخ في ، بالتأمينات تعلقابؼ 95/07الأمر   

 .20/02/2006ابؼؤرخ في 

 10/06انوف قبتمم ابؼعدؿ و ابؼ، 41ددج.ر، ع،23/06/2004 ابؼؤرخ في تجاريةال مارساتابؼتعلق بابؼ 04/02رقم من القانوف  4ـ   3
  .46، ج.ر 15/08/2010ابؼؤرخ في 

4
،ابؼتلعق بحماية ابؼستهلك وقمع العس، جريدة ربظية للجمهورية ابعزائرية،  2009فيفري  25ابؼؤرخ في: 03-09من قانوف  17ابؼادة   

 .13، ص08/03/2009، الصادرة في:15عدد 

 لةبؾ ،الباحث للدراسات القانونية والسياسية الاستاذبؾلة  ،"الالتزامات التي بركم ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية" بومعزة،ة بيهبارة ن  5
 .2472، ص02د عد ،6، بؾلد2022الأستاذ الباحث للدراسات القانونية والسياسية، 
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فباستخداـ  نيةال نحس رمظاى مظهر ىاـ بالإعلاـأف الالتزاـ ق يتضح بمن خلاؿ ما س
 ةابؼتصل البيانات جل اعطاء خلاؿمن  مع إبراموز  تنتَ ابؼتفاوض ببنود العقد ابؼارات الواضحة التيبالع

 .العدوؿ عنوأو  العقد ـبرالإبو التي قد تؤدي إما 
 :صلة المفاوضاتاو بم زامالالتثانيا: 
العقد التجاري الدولي  رفيطللاـ متبادؿ ز اصلة ابؼفاوضات واستمراريتها التبدو  الالتزاـعتبر ي

بالانسحاب من فلا يجوز إذف أف يقوـ ابؼفاوض  فاوضخلاؿ مرحلة التالنية، حسن  بدأريسا بؼكت
 أكثرمن  عدي الدوليةعقود التجارة ض في قطع التفاو ف لأ برري مأدوف  ابؼفاوضات في اي وقت شاء

 1فاوض.بردث اثناء عملية الت تيابؼشاكل العملية ال

على  ةفاوضات قائمبؼا باعتبارخلاؿ بالالتزاـ طرؼ  يبالضرورة انسحاب أ لا يعتٍلكن ىذ 
لية فهو ؤو برمل مسقطع ابؼفاوضات دوف في  ابغق طرؼ فلكلالتعاقد  فيمبدأ سلطاف الإرادة وابغرية 

يؤدي فعو حتى لا سبب دودوف  نية ءبسو ىذا الوضع مصحوب  يكوفلا قانونا شرط أف  مبدأ بؿمي
 2.إلى اضرار بقية الأطراؼ

سحب نابؼ ابؼتفاوض اجبارس النية لا يجب بحابؼفاوضات لسبب مشروع و  ذهقطع ىفإذا كاف 
 3.يةنالن حسبدأ يتعسف ولم يخالف م طابؼاتقديم مبررات 

ن م استغلابؽا تعسفيا ميتلا  يمطلقة لك ريةح يستإف حرية العدوؿ عن ابؼفاوضات لوعليو ف
  .طراؼالأبنفس  الضرر ثقبل أحد الأطراؼ ومن ثم ابغا

  

                                                           
 .2467، صابؼرجع نفسو بومعزة، بيوبارة ن  1
، 2017 ،ابؼدية يحي فارس جامعةسياسية، الو  انونيةللبحوث والدراسات الق رابؼنا ةلبؾ ،"ابؼفاوضات التعاقديةمرحلة "س، يحلبػضر   2

 .169، ص01عدد
، 37بؾلد والعلوـ السياسية،للحقوؽ ية المجلة ابعزائر  ،"نيةوحسن ال التفاوض بدأم، جارة الدوليةتعلى عقود الوض افالت"، وناحالنور بعبد   3

 .200زائر، صابع، 2022 ،2عدد
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 :رية المعلوماتسبالمحافظة على لتزام : الإثالثا
 لكاابغائز أو ابؼ ؼالطر ىو عنصر السرية التي يحرص عليها التجارة الدولية يديز عقد أىم ما 
 1ليست معروفة لدى العامة. عقودالابؼعرفة بؿل ىذه  ىذهللمعرفة كوف 

 
عتٍ السرية تلا  ـالعقد ا بإبراـ فوضاتسواء انتهت ابؼ افيحرص عليو الطرف تزاـلاالالتزاـ بالسرية 

يفرض ىذا او  ضالكيماوية التي علم بها ابؼتفاو أو  أو ابؽندسيةعن ابؼعلومات الفنية ـ عدـ الاعلا
ستغلها يمنها أو فيد ستي قد والذيغتَ ىذه ابؼعلومات للعن إفشاء ابؼتفاوض الامتناع  على الالتزاـ
  2.بؼنفعتو

سرار شي الأفت وأن على ضمتفاو حرص كل في  يتمثل فاوضاتمرحلة ابؼ أف الالتزاـ بالسرية في
على ابغاصل على ىذه  بغيفين ،العقدعلى  علمو أثناء فتًة ابؼفاوضاتإلى او ابؼعطيات التي وصلت 

بؼنفعتو ابػاصة دوف موافقة  ابؽلاتغو امتناع عن كشفها او اس اؤىا في طي الكتمافبقابؼعلومات ا
 3.صاحبها

 عنصر مهم للغاية في ابؼفاوضات تسويةق اف الالتزاـ بالمحافظة على ببفا س نستخلصوعليو 
معلومة  أيناء قتالامتناع عن ا بؼعرفة كائزو ر ابؼالك أ ؼد التجارة الدولية توجب على الطر عقو 

بتُ بذري  ابؼفاوضات التيفي سرية  ـزاىذا الالت يزوعدـ كشفها او استغلابؽا ويتم الكتماف فيوإبقاؤىا 
على درجة كبتَة من  رما وىموضوع العقد و  التكنولوجياوبتُ سرية ث شروط العقد حي تُ منفر طال

 4.التكنولوجيا قلنموضوعها  فقةخاصة إذ اكانت الص ورةابػط

بالمحافظة على  الالتزاـ درو مصأ ساسفالأ في وجوده يؤثرلا  الالتزاـاب الاتفاؽ على ىذا غيإف  -
 النية.حسن  سرية ابؼعلومات ىو مبدأ

                                                           
1
 2480.2462ص مرجع سابق، بومعزة،ة بيهبارة ن  

2
 .4، ص2008دار النهضة العربية مصر، "،التنظيم الاتفاقي للمفاوضات العقدية، دراسة برليلية مقارنة"بؿمد حستُ عبد العاؿ،   

، بؾلد 2020، بؾلة القانوف والمجتمع، "التجارة الإلكتًونية للمفاوضات في عقود النظاـ القانوني"عبد القادر أقصاص،  ي،لاو بعبدالقادر   3
 .165، 164، ص ص 01، عدد08

 .2480.2462ص مرجع سابق، بومعزة،ة بيهبارة ن  4
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 ية:ر المفاوضات المواز حظالالتزام ب :رابعا
 نفسبسأف  غتَأخرى مع الابؼفاوضات  حوؿ فيتبال وضةابؼفا ؼالأطراأحد قياـ عدـ بو  قصدي

حسن  أمبد معفى تنايالطرؼ الآخر بفا يؤدي إلى إبغاؽ الضرر بو وىذا  ابؼوضوع ابؼراد ابرامو دوف علم
 1موازية فيعتبر مفاوض سيء النية.مفاوضات  بإجراءوإف قاـ أحد الأطراؼ  نيةال

ابؼوضوع خلاؿ فتًة نفس حوؿ  لثثا ؼضات موازية مع طر فاو اجراء م بعدـيعتبر الالتزاـ  -
الآخر خطر مثل ىذه  ؼو إف لم يشتًط الطر من الانسحابؼ طر ي ط بفكن لأر ش التفاوض

كل طرؼ   سعىييث ح ،الأطراؼ صافٌوم ةالتجار  مبادئىذا الامر يتوافق مع ، ابؼفاوضات
 2يقدـ إليو. للتوصل إلى أفضل اتفاؽ بفكن

عن عمل يقع على متناع الإ ية ىوز ابؼوا يحضر ابؼفاوضاتمن خلاؿ ما سبق اف الالتزاـ  ضحيتو 
 قة أوفمع الغتَ بأف الصية عدـ إجراء ابؼفاوضات مواز ب بالالتزاـ ااحدهم عاتق الطرفتُ ابؼتفاوضتُ أو

 ددةبؿ زمنيةر بؼدة صعن ابغ ذلك بلجوء الأطراؼ إلى عقد اتفاؽ صريح ويحدثامو بر العقد ابؼراد ا
 .الإبقليزي نوففي القا يالإستبعاد أو كما بظ صر أوشرط ابغ يسمىو ر صىذا ابغ دير  كما قد

 

 Lookout close  موضاعا بؼصلحة أحد قد يكوف  ابؼفاوضات ابؼوازية طشر ف ويدكن القوؿ أ
بشروط افضل وفي مثل  تعاقدثالث وقد يعطي لو فرصة الؼ طر ض مع و فاتنعو من البدالطرفتُ حيث 

عليو  تفقبابغصوؿ على مالم ي ـ بحضر ابؼفاوضات ابؼوازيةز ابؼلتابغالة قد يشتًط الطرؼ  ىاتو
 3.ديدهوبر

 ة:الدوليالتجارة  ية للمسؤولية في مفاوضات عقودنو نة القاعيطبال :الثانيلب مطال
واقعة  ، سواء كانتابؼفاوضات عةيبطترتبط ارتباطا وثيقا بتحديد  التزاماتابؼفاوضات  أشتن

راؼ وبالتالي بكب والتي تقضي بعدـ الاجالتي يفرضها الوا ى تلكسو امات تز تًتب عنها اليمادية لا 

                                                           
 .2474ص مرجع سابق، بومعزة،ة بيهبارة ن  1
  .57حامد عبد الناصر سراب، سعاد عساسة، مرجع سابق، ص  2
جامعة  ،كلية ابغقوؽ والعلوـ السياسية  أعماؿ، قانوف مذكرة لنيل شهادة ماستً، "جارة الدوليةالت دعقو في ابؼفاوضات " يبة،وى ىموس  3

 .46، ص2024/2025، سةبت بسي،العربي ت
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ابؼفاوضات باعتبارىا تصرفات في  تظهر الأطراؼ مسؤولية، أو أف ارادةبفا يرتب ضرر بالغتَ ال ابغاؽ
راـ بوبرقيق ىدؼ وىو الوصوؿ إلى اات طرفي ابؼفاوضل اتيو تصب في شكل اتفاؽ يرتب التزامقانون

 .ـ التعاقدعد وأالعقد 
، الأوؿ فرعال فيض عقد تفاو بطلب بتُ ابؼفاوضات الغتَ مصحوبة في ىذا ابؼنميز وعليو س

 .الثانيتفاوض في الفرع  قدبعحوبة ابؼصات اوضفوابؼ
 :عقد تفاوضبالمفاوضات الغير مصحوبة  :الأولرع فال

ينظم عملية  اوضتُ، دوف وضع تنظيم اتفاقيفابؼالطرفتُ  بتُابؼفاوضات التي بذري من "
  1ابؼفاوضات".

 بتُ الطرفتُ ةقعملية ابؼفاوضات والعلا مظني نيو ننص قا اتفاقيوعليو في ظل غياب تنظيم 
القانونية بؽذه ة بهذا الصدد حوؿ القيم إشكاؿعدـ وجود إتفاؽ صريح يطرح عن  وفضلا ضتُو افابؼ

في القانوف ابؼقارف  امسؤوليته عةوطبي يةة القانونمقيقف حوؿ الاابؼو تلف بـنستعرض ابؼفاوضات وعليو 
 وسنتطرؽ إلى موقف القانوف الفرنسي الأبقلو أمريكي وابعزائري:

 

  فرنسي:ال انونالقأ/ 
القضاء على أف التفاوض غتَ مصحوب باتفاؽ يكاد يجمع الفقو الفرنسي ويؤيده في ذلك 

 2.أثر قانونيتًتب عليو أي يبؾرد عمل مادي غتَ ملزـ ولا ىو إلا  سابق وصريح ما

حيث كانت ىذه ابؼرحلة لا بسثل  ضاو فأي نص يحكم مرحلة الت رنسينتُ الفقالت لا يوجد في
 لقعيت ضمن سوى بعض النصوص القليلة فيماالتقنتُ لم يت بل أف ىذا ،أية أهمية عند واضعيو

التفاوض دأ ىاـ بؼرحلة مب الفرنسي وضع ابؼدنيبتكوين العقد، ولكن في آخر تعديل للقانوف 
 ف يزيدأعلى العقد دوف وض افتوافر حسن النية في مرحلة الت ، وذلك بضرورةبشكل صريح

                                                           
للوسائل القانونية لتأمتُ ابؼفاوضات في عمليات  مقارنةليلية بردراسة ، للمفاوضات العقديةتفاقي التًقيم الا" ،بؿمد حستُ عبد العاؿ  1

 ػ، ص2008، العربيةالنهضة دار ، "التجارة الدولية
 .14ص  ،ابؼرجع السابق ،واسحلبماجدة ، بضرة تٌلب  2
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عنها، وبؽذا عكف الفقو ناسئة بؽذه ابؼرحلة وابؼسؤولية ال على ذلك فيما يخص الطبيعة القانونية
مستعينا  ضاتقبل العقدية، بدا في ذلك ابؼسؤولية عن قطع ابؼفاو  والقضاء على إرساء دعائم ابؼسؤولية

 1.ابؼسؤولية ابؼدينة قواعد العامة فيبفي ذلك 

الدخوؿ في ابؼفاوضات أو  عقد بعد فلكل طرؼ مطلق ابغرية فيينلم  قدبالتالي طابؼا اف الع
 2.أف تتعرض لأية مسؤولية الإنسحاب منها في الوقت الذي يشاء دوف

التفاوض فإف قواعد ابؼسؤولية الواردة  لأحد طرفي ابؼفاوضة خارج اتفاقيات وفي حالة وقوع ضرر
ابؼدني الفرنسي واجبة التطبيق على  الفرنسي ابؼدنيمن القانوف  1383و  1382في ابؼادتتُ 

  3.قطع ابؼفاوضاتنما قبل التعاقدية ت ابؼسؤولية

 :الأنجلو أمريكي قانونال -ب
قوانتُ الدوؿ الأوروبية في  العقد في القانوني الابقلو أمريكي عن تلك السائدة ةبزتلف فكر 

 . القانوف الابقليزيتم وسنستعرض ذلك في القانوف الأمريكي
  :الأمريكي القانون -أ

 ىذا ما نصت عليوعقد و تنفيذ ال فيبدراعاة حسن النية  الالتزاـالقانوف الأمريكي ينص على أف 
سن النية وأمانة عند بحطرؼ في العقد بالتصرؼ  لتزـي :"قوبؽاب العقود الأمريكي من تقنتُ 205ابؼادة 
 ". تنفيذه

رتب فقط ومع ذلك يدكن أف ي يد العقدفسن النية مقتصر على تنبح الالتزاـىذا يعتٍ أف 
 4.أثناء عملية ابؼفاوضات التدليس ش أوغالطرفتُ إلى الأحد  ابؼسؤولية التقصتَية إذا بعأ

 : يالإنجليز القانون  -ب 
أي صفة الزامية ولا تعتبر  ، فليس ىذه الاتفاقاتالقانوف الابقليزي بعقد التفاوض عتًؼيلا 

ث عتبر الشرط الثالي إلى مقابل مادي والذي ىو بؾرد تعهد لا يستند عقدا نافذا ذلك لأف الاتفاؽ
                                                           

 .15ص  ،ابؼرجع السابق، عبدو بؿمد  1
 .52ص  ،ابؼرجع السابقتاح، شنائلة أوصيف، سهاـ   2
3
 .53ص  ،ابؼرجع السابقتاح، شنائلة أوصيف، سهاـ   

 674.673ص ص.ابضد صافٌ، مرجع سابق،  يعل  4
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 ابؼعالم غتَ ىذا الاتفاؽ غتَ واضحإف  تُ،قبتبادؿ الإيجاب وابؼتطا نفاذه إلى جانب لقياـ العقد و
 .ض الناتج عن بـالفة أحكاموعويالت مؤكد الآثار حيث يصعب على المحكمة تقدير

، وإذا مسؤولية قانونية أي عليو عقد التفاوض ولا ترتببك فالمحاكم الابقليزية لا تعتًؼ لذل
  1.ةيب مسؤولية عقدتتتً  العقد فلا أخل أحد الطرفتُ بهذا

 زائري:القانون الجج/ 
التجارية و الاقتصادية الذي فرض  تأكيد التطور الذي تشهده ابؼعاملاتحاوؿ ابؼشرع ابعزائري 

ابؼادة ص في نسبيل ابؼثاؿ فقد  للتمهيد لإبراـ العقد النهائي وعلىابؼفاوضات  ضرورة اللجوء إلى تقنية
بردد الأسعار ) القنوات على أفكهرباء وتوزيع الغاز بواسطة ابؼتعلق بال 02/01قانوف رقم  85/4

 وابؼعنيتُ( فالإشارة إلى التفاوض ىنا جاءت عامة بتُ ابؼتعاملتُ عن طريق التفاوض ابغر والعقود
صوصو نجد اف نلم يتطرؽ إليها فني دابؼ القانوف أفأف ابؼشرع لم ينظم عملية التفاوض. كما ويبقى 

أكدتو ابؼادة ة وىذا ما بابؼتًت ةزاماتهم التعاقدية وكذا ابؼسؤوليأطراؼ العقد لالت تنصب على تنفيذ
 2.من القانوف ابؼدني ابعزائري 107

 :: المفاوضات المصحوبة بعقد تفاوضالثانيرع فال
 عتٌبدصريح  عقد علىءا تم بنات تيتفاوض ىي تلك ابؼفاوضات ال بعقدة بو صحابؼفاوضات ابؼ

ذا الاتفاؽ تنظيم العلاقة بتُ ىيتضمن ابراـ عقد  غيةمفاوضات بفي  ؿو دخعلى ال اتفاؽ الطرفتُ
 .برديد الاجراءات من بداية ابؼفاوضات إلى نهايتها الطرفتُ

عمل مادي من ابؼفاوضات  فيهاحوؿ تحيث تثا حدي اتابؼفاوضمن وقد انتشرت ىذه الصورة 
  3.عقديةإلى  ةصتَين تقتتغتَ ابؼسؤولية م لآثارقانوني منشأ غتَ ملزـ الى عمل 

                                                           
كلية  جامعة قاصدي مرباح ورقلةالتنظيم العقدي بؼرحلة التفاوض، مذكرة لنيل شهادة ماستً قانوف شركات،  آيت سلمياف جعفر،  1

  .25، ص2017/2018 م ابغقوؽ، قسابغقوؽ والعلوـ السياسية
 
2
 .54ص  ،ابؼرجع السابقتاح، شنائلة أوصيف، سهاـ   

جامعة  ة،كلية ابغقوؽ والعلوـ الاقتصادي  ،ماجستتَ ، مذكرة لنيل شهادة"ابؼفاوضات قطعفي حالة نية ابؼسؤولتُ ابؼد" ،بن أبضد صليحة  3
 .68ػ، ص2006 ،ورقلة قاصدي مرباح
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فيما  زائريوابع سي والأبقلو أمريكينالفر  انوفوالق ضاءوقف القإلى مو باعتبار أنو تم التصرؼ 
 نسبةىذه التشريعات بال قفمو إلى ايضا ىنا  ؽر طتنسفاوضات الغتَ مصحوبة بعقد ابؼبيتعلق 

 .تفاوض دعقبابؼصحوبة  للمفاوضات
  :الفرنسيانون لقأ/ ا

 ينشئ، فقد اعتبراه اتفاقا حقيقيا الصريح بالاعتًاؼ باتفاؽ التفاوض فسيانيتًدد الفقو والقضاء الفر 
 .التزامات حقيقية يتًتب على الإخلاؿ بها قياـ ابؼسؤولية فافعلى عاتق الطر 

 الفرنسي فإنو أخذ بدبدأ الرضائية في إبراـ العقد من القانوف ابؼدني 1142نص ابؼادة قا لبالعقدية، فط
فيو ما يخالف النظاـ العاـ  صحيح لأنو ليس التفاوض صراحة فهر اتفاؽ وقد رضيا الطرفاف بإتفاؽ

 1.العامة وبالتالي فلا مانع من الإعتداد بو ابوالآد

 : مريكيأون الأنجلو نالقاب/
الفرنسي بشأف التفاوض حيث  بؼوقف القانوف ايرموقف مغ والإبقليزيابزذ القانوف الأمريكي 

لأنو لا يستند  صفة إلزامية يؽ التفاوض باعتبار أنو ليست لو أباتفا عتًؼيأف القانوف الابقليزي لا 
 . إلى مقابل مادي وغتَ واضح ابؼعالم

 .مسؤولية عقدية عند الإخلاؿ بو ذا الإتفاؽ ولابه ؼفإف المحاكم الابقليزية لا تعتً  وعليو
عن الإخلاؿ جزاء  التفاوض وترتيب يرفض الاعتًاؼ بإتفاؽفمن جانبو  مريكيالأالقانوف أما 

 على برديد نطاقو وعدـ القدرة على برديد جزاء يتناسب بو ، وذلك لعدـ القدرة
 .الالتزاـمع الإخلاؿ بهذا 

 بكو الاعتًاؼ الإبقليزيةشأنها شأف المحاكم  ةونة الأختَ الآ ن المحاكم الأمريكية بدأت تتجو فيلك
تم التعبتَ عنو صراحة في  ذاخاصة إالإخلاؿ بو  باتفاؽ التفاوض وترتيب ابؼسؤولية العقدية عن

 2.خطاب النوايا

                                                           
 .22ص  ،ابؼرجع السابق ،بؿمدعبدو   1
 

 .22ص ،ابؼرجع السابق ،بؿمد عبدو  2
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 ي:الجزائر  انونالقج/
ابؼسؤولية  سوتم تأسي وضاتفلا يوجد في القانوف ابعزائري نص قانوني خاص بتنظيم مرحلة ال

قفا مو  ذأخزائري ابؼشرع ابعلي فمرحلة التفاوض وبالتابسليها التي  الالتزاماتا على الإخلاؿ بأحد بناء
 1.د التفاوضقعدـ الاعتًاؼ بعبضمنيا 

 . عقود التجارة الدولية ة عن المفاوضات فيتبة المتر ني: المسؤولية المدالمبحث الثاني
الدولية حابؽا حاؿ العقود الأخرى، بفا  مرحلة التفاوض عقود التجارة فيتنعقد ابؼسؤولية ابؼدينة 

الدولية ، وذلك من خلاؿ  التجارةابؼسؤولية النابذة عن مرحلة التفاوض في عقود  توجب برديدسي
اسة ابؼسؤولية نتطرؽ الى در  ابؼطلب الثاني فيو العقدية وآثارىا في ابؼطلب الأوؿ  دراسة شروط ابؼسؤولية

 .و آثارىا شروطهاإلى عقود التجارة الدولية  فيعن مفاوضات  تبةالتقصتَية ابؼتً 
 :عقود التجارة الدولية في عن المفاوضات تبة: المسؤولية العقدية المتر ولالمطلب الأ

 تعرؼ ابؼسؤولية ابؼدنية العقدية على أنها الأثر ابؼتًتب على بـالفة ابؼتفاوض للالتزاـ العقدي 
ىذه ابؼسؤولية نتيجة اخلاؿ الدولة  بشروط العقد الدولي ابؼتفق عليو ومن الناحية الدولية تنشأ

 2.بالتزاماتها التعاقدية  كأف تتحمل الدولة ابؼعاىدات التي أبرمتها مع الدوؿ الأخرى 
الفرع الأوؿ و آثار ابؼسؤولية  العقدية في سوؤليةذا ابؼطلب إلى شروط قياـ ابؼسنتطرؽ في ىو 
 .في الفرع الثاني  العقدية

 عقود التجارة الدولية العقدية في مفاوضاتشروط المسؤولية : الفرع الأول
توافر ثلاثة شروط وىي ابػطأ  التفاوضقد ابؼسؤولية العقدية عن الاخلاؿ بعاف من شروط قياـ 

 ضرر.ية بتُ ابػطأ و البسبال والعلاقةضرر وال يالعقد
 تنفيذبيطالب  أف على أف " الدائن يحق لو 1221ابؼادة  في الفرنسي ابؼدنيينص القانوف 

يتٍ بفكنا وغتَ مستحيل، يجب اف يتم التقيد عالتنفيذ ال وإذا كاف ،الالتزاـ وفقا بؼا تم الاتفاؽ عليو
 ينا".ع

                                                           
1
 .56ابؼرجع نفسو، ص نائلة أوصيف وسهام ستاح،   

2
 53مومتٍ وىيبةّ، ابؼرجع السابق، ص  
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ابؼدين  التي بذيز إجبار ابعزائري من القانوف ابؼدني 163الى حد بعيد ابؼادة  ويشاب و ىذا ما
 ،التجارة الدولية خصوصا في عقودن في بؾاؿ ابؼفاوضات، كالاعذار ولبعد  على تنفيد الالتزاـ عينا

 لتفاوض ، حيث يعتبر التفاوض فعلاعلى ا العيتٍالتنفيذ  ضفر  يرفق الفقو والقضاء الفرنسي غالبا
 1102ابؼادة حريو مكفولة بدوجب  ، وىيابسحالدخوؿ الى الان فيتُ فشخصيا يتضمن حرية الطر 

الأطراؼ على  بار أحدجإيستبعد التعاقد وبذلك  ريةلى حتؤكد ع التي الفرسي ابؼدنيمن القانوف 
في  الأطراؼ وىو أمر جوىري وحرياتمبدأ حرية التعاقد  ، لأف ذلك يتعارض معالتفاوض عينا

 1رنسي.القانوف الف
 : مرحلة المفاوضات يف يالعقد أالخط :أولا

وابؼسؤولية العقدية خاصة، وعليو  الأوؿ من شروط ابؼسؤولية ابؼدينة عامة طىو الشر أ ابػط إف
 دونو لا يدكن ابغديث عن الصدر ابؼنشأ للمسؤولية، سواء كاف ىذابف ابؼسؤوليةفإف ابػطأ أساس بناء 

 .اتبتًض او واجب الاثفابػطأ م
طأ وترؾ ىذا الأمر لاجتهاد ابػ ابؼقارنة لم يعرؼ الأخرىفابؼشرع ابعزائري كغتَه من التشريعات 

 2.هتناوؿ تعريف ابػطأ العقدي وصور ن ذلك سوؼوالقضاء ل والفق
 :العقدي أتعريف الخط -1

الشخص ابؼسؤوؿ  ةعتبار حالبإ من ناحتتُ الأولى العقدي ابػطأتعريف  في الفقواختلقت نظرة 
السلوؾ الانساني  حصر بؽا منكلمة ابػطأ تتدرج برتها معاني لاتوسع مدلوؿ   وبسيزه من الناحية الثانية

 ، باعتباره طرؼذمتو فياـ ابؼتًتب عن العقد والذي نشأ ز تلللاتنفيذ ابؼدين  عدـ وبأنوقد عرفة البعض 
 3.من أطراؼ العقد

                                                           
 .2016فبراير  10 ق أمرفو  ابؼعدلة 2016نسخة  Code civil français من 214ابؼادة   1
 .54مومتٍ وىيبة، ابؼرجع السابق ،ص   2
 .54 ص، نفس ابؼرجع   3
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 ،الطرؼ ابؼفاوض ابؼدينابؼلقى على عاتق  الالتزاـ ذتنفي عدـ ويتحدد ابػطأ العقدي في حالة
الطرؼ يكوف قد ارتكب دوف سبب ، فإف ىذا  من أطراؼ التفاوض بقطع ابؼفاوضات يفقياـ أ

  1.ضاو فالت في نيةبدبدأ حسن الو مإلتزاة عدـ يجيوجب عليو ابؼسؤولية نت الآخر خطأ بحق الطرؼ
العقدية بل يجب أف  تنفيذ الالتزامات كفي لقياـ ابؼسؤولية العقدية عدـيوفي بصيع الأحواؿ لا 

ابػطأ العقدي بء على الدائن عتفاوض ابؼخل، ويقع ابؼدين ا الى خطأ ابؼجعرا نفيذيكوف عدـ الت
 2.للمدين

د يتق التيوالنصوص القانوف  التعاقدية زاموالت ذ ابؼتعاقد على تنفيبرابعزائري يج ابؼدنياف القانوف 
 تيال 107أف العقد شريعة ابؼتعاقدين، وابؼادة ب ضيتق التي 106ىذا ابؼعتٌ كثتَة ومتعددة منها ابؼادة 

التي بذبر ابؼدين بعد  164وابؼادة  يةالن سنبحطبقا بؼا اشتمل عليو و فيذ العقد يجب تنتنص بأنو 
 3ا.بفكن على تنفيذ التزاماتو عينيا متى كاف ذا 181و 180للمادين  اعذاره طبقا

و الاخلاؿ الذي يرتكبنوعية باختلاؼ  بذلكفهو  من مظهر قانوني أكثر العقدييتخذ ابػطأ و 
شكل تأخر في  فيللالتزاـ كليا عيتٍ أحد ابؼتعاقدين عن التنفيذ ال إمتناع فيقد يتمثل  ابؼدين وبالتالي

 4.التنفيذ
فقد يكوف التزاـ بتحقيق غاية  ، وذلك بالنظر إلى نوع الاحتًاـصورتوعدـ التنفيذ بزتلف  واف

 يتوقف على برديد التنفيذ، وذلك أف برديد عدـ لةيعناية او وس ، وقد يكوف التزاما يبذؿنتيجة وأ
 تو.الالتزاـ ذا مضموف

  

                                                           
ص ،القانوف ابػاص، جامعة السرؽ الأوسطالنظاـ القانوني للمفاوضات التمهيدية للتعاقد، رسالة ماجستتَ في ، يمنشمصطفى خضتَ   1

73. 
، جامعة 09، العدد02التعويض عن ابؼسؤولية في التجارة الدولية، بؾلة الأستاذ الباحث للدراسات القانونية والسياسية، المجلد ،قدة حبيبية  2

 .823ص ، 2018قاصدي مرباح، ورقلة، 
3
 .55ص  ،مومتٍ وىيبة ابؼرجع السابق  

 .823ابؼرجع السابق ، ص  ة ،يببقده ح  4
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 :مرحلة المفاوضات في العقديصور الخطأ  -2

 . بـتلفة ومتعددة هوصور  عهد أو التزاـتبـالفة  فييكمن مرحلة ابؼفاوضات  في العقديابػطأ 
وضا على افتي ضمنا على أف وا ةقد يتفق متعاملاف صراح: ضاتو افالم فيرفض الدخول  -أ

التفاوض في  فيكل منهما الدخوؿ فعلا  عن اتفاقهما التزاـة في ابؼستقبل، فينشأ قعملية أو صف
 بـلا بالتزامو برالدخوؿ، أعتفي  خرتأو أالدخوؿ في التفاوض  ابؼوعد المحدد فإذا رفض أحد الطرفتُ

 بعد خطأ وضاففمجرد الامتناع عن البدء في الت ،التعاقدية ةليسؤو تنشا مومن تم  بالتيار التعاقدي
  1بنتيجة. يتحققالتفاوض ىو التزاـ  فيوذلك لأف الالتزاـ بالدخوؿ ديا عق
 :قطع المفاوضات بدون مبرر مشروع -ب

إلى فشل  التي تؤدي حدوثا في ابغياة العملية أكثرىا، و بػطأ في مرحلة التفاوضا أىم صورمن 
من  ضعليواحد يتخذه أحد الطرفتُ ب من جان بقرار ائمويتم قطع ابؼفاوضات دا، ابؼفاوضات

 العقدية. توجب قياـ ابؼسؤوليةسييا دخطأ عق دوفابؼفاوضات ابعارية 
مثل في يت ابؼوضوعي يارع مشروع ىو ابؼغتَبتُ قطع ابؼفاوضات ابؼشروع وال اف معيار التفرقة

النية والأمانة حسن  مبدأمع من  يتنافىفإف ىذا مشروع قطع ابؼفاوضات غتَ  ذا كاف سببفإابؼشروع 
 .التعاملوالصدؽ في 

دوف  تمردة وبقرار مجئمفا للتفاوض ، قطع ابؼفاوضات بصورة يالتعسفومن الأمثلة الانهاء 
طرؼ القاطع أف ابؼتفاوض معو قد ويعلم المرحلة متقدمة  مبرر مشروع، رغم أنها كانت قد بلغت

حيث ابؼفاوضة  موض بالنسبة بؼصتَغ، وتعمد تركو في حالة من الدره كبتَة من أجل العقدصافق منا
 2الوقت ابؼناسب. ة في انهاء التفاوض فيغبيتعتُ مكاشفة ابؼتفاوض بالر 

                                                           
كلية ابغقوؽ، جامعة أبو بكر بلقايد   ،ل شهادة ابؼاجستتَنيل مذكرة ،"قدالتزامات الأطراؼ في ابؼرحلة السابقة للتعا" ،براىامي فايزة  1

 .151، ص2009 ،تلمساف
 .59،60ص  سهاـ شناح،  ابؼرجع السابق، ص ،نائلة أوصيف  2
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غتَ تلقى عرضا بديلا من ال حاب منها لأنوسو الانأقطع ابؼفاوضات لابؼشروع  ببيكوف الس و -
وىذه الشروط جديدة تتسم مع الأىداؼ ابؼرجوة من  بشروط أفضل من التي قدمها ابؼتفاوض معو

 .التعاقد
 لظابغالة الأولى ي ففي و بعدهأ ابيجأف يحصل انقطاع ابؼفاوضات قبل صدور الا يو ستوي -

التي  ابغالات غتَ ير فيبر تي بدوف أ تابؼفاوضااو الانسحاب من  إبراـ العقد فيالأطراؼ أحرار 
 ية.توقع فيها ابؼتعاملوف على عقود التمهيد

لو أثر قانوني  يس لتَخىذا الأ ابيجأحكاـ الا على ابؼفاوضاتى سر فتأما في ابغالة الثانية 
 .1 من وجو إليو علمبمالم يتصل 

 :لمتعاقد الآخرتفزاز ااس – ج
أثناء التفاوض معو إلى  تالسلوكياعن طريق بفارسة الطرؼ ابؼتفاوض لبعض  ويكوف الإستفزار

كاف ىو البائع أو يصر عل بشتُ زىيد  قطع ابؼفاوضات كأف يتمسك بثمن مبالغ فيو وغتَ معقوؿ إذا
إذا كاف ىو ابؼشتًي  وىذا الأمر يجعل الطرؼ ابؼتفاوض معة يدل ويفقد الأمل في إبراـ العقد النهائي 

من ثم  يقرر قطع ابؼفاوضات وىذا السلوؾ الاستفزازي  يشكل خطأ عقديا يؤدي إلى مسؤولية و 
عقد التفاوض بالالتزاـ بالتفاوض بحسن  وشرؼ الطرؼ الذي مارسو  ، لأنو ينافى مع  من يرتبو  

 2.التعامل 
 :الاخلال بالالتزام بالإعلام - د

الالتزاـ بإعلاـ الطرؼ الآخر ء عب عتٍ ذلك أف كل طرؼ من أطراؼ ابؼفاوضة يقع عليوي
واقعة  بأيعلى إبلاغ الطرؼ الآخر  كل طرؼ يحرصابؼعلومات ابؼتعلقة بالعقد، وأف و بكافة البيانات 

ل شفوأدى ذلك إلى  بالإعلاـ اـز الالتذا لنهائي فإذا ما أخل ابؼتفاوض بهعلى قراره اأثتَ من شأنو الت
بؿكمة النقض  تووىذا مقر  ب خطأ عقديا يعرضو للمسؤوليةكارت ذلك يكوف قدب وفإنابؼفاوضات، 

  17/11/1993.3 بتاريخالصادر  الفرنسية في حكمها
                                                           

 .153ابؼرجع السابق، ص  ،براىامي فايزة  1
 .212، 211.ص.ص سابق،ابؼرجع ، معمر بوطبالة 2

 .57ص ،ابؼرجع سابق، مومتٍ وىيبة  3
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 ضرر:ال :انيثا
بل يتعتُ أف يتًتب على ىذا ابػطأ  وحده العقديسؤولية العقدية لمجرد توافر ابػطأ ابؼ لا تقوـ

لا  يالذ العنصر الأساسيتنفيذ الالتزاـ ، لذلك يعتبر عدـ بسبب  بضرر خربضاية ابؼتفاوض الآ
 منينجم عنو  ار إلا بالنظر بؼابتُ الاعتبع ؤخذليفابػطأ ، عقد بدونو ابؼسؤولية العقدية للمتفاوضنت

 .و اف يكوف معنوياأ دياحلة ابؼفاوضات، إما أف يكوف مافي مر  ضرروالضرر 
بدىا كيت الناحية ابؼالية التي ور منضر ابؼتفاوض ابؼ صيبكل ما ي  فييتمثل  يابؼادضرر أما ال
في  توتابؼفاوضات والفرص التي فا أمضاه في يكذلك الوقت الذ يل إجراء ابؼفاوضاتبس فيابؼتفاوض 

كأف ،بظعتو وكرامتو وشرفو  في ضرورابؼ ابؼتفاوض سمىكل ما ي  الأدبي يتمثل في ضررف الد ابق حتُ 
ولية العقدية فإنو العامة في ابؼسؤ  عد، ووفقا للقوالى بظعتو التجاريةابؼفاوضات إلا الإساءة ا قتل ييؤد

ف تكوف مباشرا، بؿققا، أ : وىيشروط ثلاثةنو عتوافر  اف ،ويض عنوعالتملوؾ ابؼ لضررا فييشتًط 
 ومتوقعا.

 :ر المباشرضر ال -1
 طبيعيةطبيعية لعدـ الوفاء بالالتزاـ أو أي نتيجة نتيجة كاف   تىيكوف الضرر مباشرا م فيو ثتَالتأ
 1.بالتزاموابؼتفاوض  لإخلاؿ

 :المحقق ضررال -2
برملها ابؼتفاوض  النفقات التي :الذي وقع بالفعل مثل ضررالمحقق، ذلك ال ضرريقصد بال

 وفيشكوؾ ملم يقع فعلا و  أيبؿتملا  ضرروع في ابؼستقبل أما إذا كاف الالوق يكوف ، وأففعلاور ضر ابؼ
 2.ابؼستقبل وقوع فيال وغتَ بؿقق

  

                                                           
 .59ص ،ابؼرجع سابق، مومتٍ وىيبة  1
 .59ص ،سابقابؼرجع ، مومتٍ وىيبة  2
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 ضرر المتوقع: ال -3

الاتفاؽ على الدخوؿ في توقعو عادة وقت  يدكنا بف أيابؼتوقع ابغصوؿ، ضرر ىو ذلك ال
 العقدية فلا يكوف ابؼسؤولية ففيوحدىا،  ابؼسؤولية العقدية فيرط لا يكوف إلا شالوىذا  تابؼفاوضا

بسهيدية  دراسات بإجراءقد قاـ  ضرورابؼ ضابؼتفاو  اف يكوف مرحلة ابؼفاوضات فيابؼتوقع  غتَ ضررال
 معتٌ ىذه ابغالة لا، ابؼشروع ابؼتفاوض عليو حجملا تناسب ولا تتماشى مع التكلفة بصورة باىضة 
 راسة مثل ىذا النوع من ابؼشروعاتلد ابؼسؤوؿ الا بالنفقات ابؼعقولة التي بزصص عادة فاوضيلتزـ ابؼت
زيادة على ذلك، اف يكوف  طيشتً  بتعويضزـ ولو تغتَ متوقع فلا يل ضررعلى ذلك فهو  و مازاد

 1.من غتَ طريق ابؼدينل من قب و تعويضتم ضرورابؼ
  ضرر:وال العقديبين الخطأ  ةثالثا: العلاقة السبي

يكفي لقيم ابؼسؤولية العقد توفر عنصر ابػطأ والضرر فقط بل يجب اف تتوفر أيضا علاقة سببية لا 
بتُ ابػطأ الذي ارتكبو أحد الطرفتُ، والضرر الذي أصاب الطرؼ الآخر بأف يكوف خطأ ابؼتفاوض 

 السبب ابؼباشر في وقوع الضرر  

والعلاقة السببية بهذا ابؼفهوـ ىي عنصر مستقل  عن كل من ابػطأ والضرر ، فإذا أقاـ ابؼفاوض 
ابؼدعى الدليل على وجود ابػطأ وضرر ووجود علاقة سببية بينهما ، تقوـ ابؼسؤولية العقدية ويقع على 

عل ذلك إلا طرؼ ابؼدين عبء نفي علاقة سببية ، إذا إدعى أنها غتَ موجودة ، ولا يستطيع أف يف
إذا أثبت السبب الأجنبي ، كأف يثبت أف الضرر راجع إلى  قوة قاىرة أو إلى خطأ ابؼضرور نفسو  أو 
خطأ الغتَ  كما لو بسكن ابؼدعى من أف يثبت بأف ابؼعلومات والبيانات التي حصل عليها من ابؼدعي  

اؽ الضر بصاحبها أثناء التفاوض والتي إلتزـ بالمحافظة على سريتها ، تسربت إلى الكافة على بكو إبغ
كقياـ شخص بسرقتها  وتولي تسريبها  وعلى ىذا النحو يكوف ابؼدعي  قد قطع العلاقة بتُ ابػطأ 

   2.والضرر بفا يؤدي إلى انتفاء ابؼسؤولية العقدية
                                                           

1
 .60ص ،ابؼرجع سابق، مومتٍ وىيبة  

 217ص  ،ابؼرجع السابق ،معمر بوطبالة  2
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 سببية بتُتوجد رابطة ال فلاكذلك  نتيجة مباشرة للخطأ، فاف لم يكن ضررأف يكوف ال بيح
وىذا ضرر وال ابػطأ بتُالسببية ض توافر علاقة فتً ية ويبقطع العلاقة السبتوبذلك ت ضررابػطأ وال

 الواقعةالدليل على بصيع عناصر  دـيقالتي لا بذبر ابؼدعي أف  ثباتو القواعد في الاحسب ما تقضى ب
 .ضافتً منها ويكوف م والباقير معتُ من ىذه العناصر قد تيثبالتي وإنما 

أصابو، وما  يالذضرر ابػطأ والضرور ابؼتفاوض ابؼ ثبتبعد أف ي ضمفتً أمر  ببيةالسالعلاقة  باتإثف
و بتُ خطئو  ضرورالذي أصاب ابؼ ضررالالسببية بتُ و يقطع العلاقة أ يللطرؼ الاخر الا أف ينف يبقى

  من القانوفوىو ما قضت بو ابؼادة  جنبي(السبب الأ)الدليل على القوة القاىرة  بإقامةوىو ويكوف 
 1ابعزائري. ابؼدني

 .عقود التجارة الدولية في مفاوضاتالمسؤولية العقدية  آثار: الفرع الثاني
 عن التفاوض ، وفيالناشئة  الالتزامات بتنفيذعقد التفاوض صحيحا، يلتزـ كل طرؼ متى أبرـ 

 حقو ابؼسؤولية العقدية بغق ضررا بالطرؼ الأخر تقوـ فيأو  ما إذا أخل أحد ابؼتفاوضتُ بالتزاموحالة 
ا إف أمكن ذلك ، يينتزامو عتنفيذ ال رض على ابؼتفاوض ابؼسؤوؿفي ضرركما سبق شرحو وبعبر ىذا ال

 .تم التطرؽ اليو في ىذا الفرع بالشرحيما س ذاىو  ويض وفسخ العقدعـ بالتز او الت
 : نياولا : التنفيذ العي

الدائن والأصل في ما التزـ بو  عتُابؼدين بنفي   العيتٍ طبقا للقواعد العامة أف يقوـ يذابؼقصود بالتنف
طواعية، جاز للدائن أف يجبر ابؼدين  دنيابؼدين عن التنفيذ ابؼ امتنعا تنفيذ الالتزاـ أف يكوف عينيا فاذ

ت عليو صما ن ا متى كاف ذلك بفكنا وغتَ مرىق للمدين، وىذايعين وعلى تنفيذ التزام بعد إعذاره
 دتتُ ابؼدين بعد إعذاره طبقا للمايجبر" هافيوالتي جاء  ابعزائريمن القانوف ابؼدني  163ابؼادة 

 ذبتنفيلم يقم  يوعليو فإف ابؼتفاوض الذ، ناكا عينيا متى كاف بفتنفيذ التزامو نفيذعلى ت 181,180
 رفيها بالرغم من توجيو إعذا يرفض الدخوؿ في ابؼفاوضات او الاستمرار فالتزامو بالتفاوض طواعية بأ

                                                           
1
، ص 2005،مصر، 01س، عدد شم"ابؼفاوضات في إطار التعاقدي"، بؾلة العلوـ القانونية والاقتصادية، جامعة عتُ بؿمد أبوزيد،   

 99.98ص
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 بؽذا الأختَ اللجوء الى القضاءيجوز الآخر، فهل  ولو ، وترتب عن ذلك ابغاؽ ضرر بابؼتفاوض
 1إرغامو على الدخوؿ في ابؼفاوضات والاستمرار فيها. لجستصدار حكم من ألا

التجارية الدولية حتى  اؿ ابؼفاوضات في العقود في بؾيتٍالع التنفيذاد بعالغالب است الرايو يتج
 :تُبوذلك بالاستناد إلى سب للمدينمرىقا  مستحيلا ولا وإف لم يكن التنفيذ

مثل  شخصيا، غتَ أنو في الالتزاـ بالتفاوض عينيا يتطلب تدخل ابؼدين يذالسبب الأوؿ: أف تنف
، فإذا أجبر على فعل ابؼفاوضات والاستمرار فيها ين يرفض شخصيا الدخوؿ فيىذه ابغالة فإف ابؼد
 فلا ثم حرية التعاقد ومنمبدأ الشخصية وىذا يتعارض مع من  يةبحر جبار مساسا ذلك كاف ىذا الإ

 فيو. الاستمرار أوابؼفاوضات  فييجوز اجبار ابؼتفاوض على الدخوؿ 
فيها،  ابؼفاوضات او الاستمرارتمثل في إجبار ابؼتفاوض على الدخوؿ في يب الثاني: سباما ال

ابؼدين على التفاوض في جو  أمر لا يستقيم في بؾاؿ العقود التجارية الدولية، ولا يدكن إجبارفهو 
، إذ من الصعب تصور تستوجب التعامل بتُ الطرفتُ هايعتده التوتر ذلك أف ابؼفاوضات بطبو سي

وف صعوبات د تنفيذه ميتمستقبلا، و  ائي يكتب لو النجاحمفاوضات تؤدى الى إبراـ عقد نه وجود
  2ل.أف مفاوضات فاشلة ختَ من عقد فاشفالواقع  ودىا القلق والتوترسيتذكر في ظل ابؼفاوضات 

 :فسخ عقد التفاوضثانيا: 
 :سختعريف الف -1

، فإذا أخل أحد متقابلة لكلا الطرفتُ تالتزاما،  ويتًتب د التفاوض ىو عقد ملزـ للجانبتُعق
ابؼتفاوضتُ بأحد التزاماتو جاز للمفاوض الآخر طلب فسخ العقد ، وعليو فإف الفسخ يعتبر بدثابة 

 . جزاء على اخلاؿ أحد ابؼتعاقدين  بإلتزماتو وىو حل الرابطة العقدية
من القانوف ابؼدني )في العقود ابؼلزمة للجانبتُ ، إذ لم يف أحد  119طبقا لنص ابؼادة 

فسخو ، مع  العقد أو دجاز للمتعاقد الآخر بعد إعذاره  ابؼدين أف يطالب بتفيي ااقدين بالتزاماتهابؼتع
 التعويض في ابغالتتُ إذا اقتضى ابغاؿ ذلك (

                                                           
1
 ابؼعدؿ وابؼتمم 75/58من القانوف  163، 182، 181بؼواد ا  

 .62ص، ابؼرجع السابق، مومتٍ وىيبة 2
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ويتضح من نص ابؼادة بأف طلب الفسخ ، حقا مقررا لكل متعاقد عند تقاعس ابؼتعاقد الآخر 
يجوز حرماف ابؼتعاقدين  من  قود ابؼلزمة للجانبتُ ،  ولاتنفيذ التزامو  وىو حق ثابت ومقرر في كل الع

 1.ىذا ابغق ، إلا باتفاؽ صريح بتُ الطرفتُ
 شروط فسخ العقد:  -2

يجب لإمكاف طلب الفسخ أف يتخلف أحد ابؼتعاقدين عن الوفاء بالتزامو ، إذ لم يقم بالتنفيذ 
 .ابؼطلوب منو كليا أو جزئيا أو تنفيذه بطريقة معيبة غتَ مطابقة بؼا اتفق عليو 

ويحب على ابؼتعاقد طالب الفسخ )ابؼتفاوض( إعذار ابؼدين )ابؼتفاوض الآخر(  قبل طلب 
ويشتًط في ابؼتعاقد طالب الفسخ أف قد نفذ التزامو  أو مستعد لتنفيذه ، أما إف كاف ،  فسخ العقد

ابؼتعاقد لم ينفذ التزامو ، فإنو  يعد مقصرا، ولا يجوز لو طلب فسخ العقد استنادا إلى عدـ تنفيذ 
  2.ابؼتعاقد  معو لالتزامو

 عويض:و عن طريق التأبمقابل  التنفيذثالثا: 
قيمة مالية في ذمة ابؼضرور حيث  خاؿبإد ضررمعناه أف يقوـ ابؼسؤوؿ عن ال بلاف التنفيذ بدقا

قابل لا يكوف بد يذفنأصيب بصدر فيها ، فالت التيلذلك التي حرـ منها أي  تكوف ىذه القيمة معادلة
  3بره.وإنما يقوـ بج ضرر بؿور الميا إلىرا

وعلى اثر ذلك يقوـ  يتٍالتنفيذ الع ما يستقبل على ابؼسؤوؿتي بعديأالأصل اف التنفيذ بدقابل 
ابعزائري  ور وىذا ما نص عليو ابؼشرعضر أصلب ابؼ ي الضرر الذبربدقابل بع بابغكم بالتعويضضي القا

 ي:لي امک نصهامن التقنتُ ابؼدني حيث جاء  176في ابؼادة 
عن عدـ الضرر الناجم  ضتعويبينا حكم عليو عأف ينقذ الالتزاـ  ينعلى ابؼد استحاؿإذا " 

د لو منو ويكوف ابغكم كذلك إذا بسبب لا ب أتشن نفيذالت إلى استحالة يثبتتنفيذ التزامو، ما لم 

                                                           
 .75_ 74ص ص  ،نائلة أوصيف وسهاـ  شناح  1
2
 .75ص  ،ابؼرجع نفسو  

3
 64ص  ،ابؼرجع  السابق  ،مومتٍ وىيبة  
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عبارة عن نقود  صللأاو عن طريق التعويض يكوف في ا يتٍالع فالتنفيذابؼدين في تنفيذ التزامو.  تأخر
  1.ق ابؼضرورعادؿ وشامل لكل ما بغبلغ ضرور حيث يكوف ىذا ابؼملل ضرربؿدث اليقدمها 

التي تنص على  سين الفر نيدمن القانوف ابؼ 2-1231الاحكاـ مع ما تقرره ابؼادة  قاطع ىذهتت
 ي.ويخضع كذلك لتقدير القاض بارة الفعلية وما فاتو من كسسيشمل ابػالتعويض أف 

الذي أحدثو أحد  ضرربر الج لجمن أ ةاضالق ويذ بدقابل ىو ابغل الذى يلجأ الياف التنف
 ابؼادة  يض وجاءتعو الت مهمة يتولى يوالقاض ديبدوف سبب ج عن ابؼفاوضات ولةبعد تُابؼتفاوض
 :من القانوف ابؼدني بنصها على ما يلى  132/1

يصح  كما  التعويض مقسما او كوفيا للظروؼ ويصح أف بعطريقة التعويض ت ضيعتُ القا" ي
  2   ".الزاـ ابؼدين أف يقدـ تأمينا تتُابغال ىاتتُ ، ويجوز فيتباأف يكوف إيرادا مر 

 :عقود التجارة الدولية تمفاوضاية التقصيرية المترتبة عن المطلب الثاني: المسؤول
 الفرع الأوؿ وفي الفرع الثاني آثار التقصتَية في يةا ابؼطلب الى شروط قياـ ابؼسؤولطرؽ في ىذنتس

  .ابؼسؤولية التقصتَية
  الدولية:عقود التجارة المترتبة في ع الأول : شروط المسؤولية التقصيرية الفر 

 ،الاضرار غتَ ابؼشروع بالغتَ بسبأ بشوتن ابؼسؤولية التقصتَية أحد أنواع ابؼسؤولية ابؼدينةتعد 
الاخلاؿ بواجب  يالقانوف، أ ابهويكوف مصدر الالتزاـ  العقديمن الالتزاـ  تنشأ بعيدا بذلكفهي 

على أثر ىذا الضرر التعويض للشخص فإنو بشخص آخر ما شخص يضر  ، فعندماالقانوف ضوفر 
  3.ابؼتضرر من فعلو

                                                           
شهادة ماجستتَ، قانوف خاص،  كلية ابغقوؽ  بن أبضد صليحة ، ابؼسؤولية ابؼدنية في حالة  قطع   ابؼفاوضات ،  مذكرة مقدمة لنيل  1

  .120ص ، 2006،  السياسية ، جامعة قاصدي مرباح ، ورقلة  لوـوالع
 ابؼتمم.ابؼعدؿ و  75/58من القانوف  1/ 132ابؼادة  2

عماف، الطبعة  ، دار الثقافة للنشر والتوزيع "ابغقوؽ الشخصية والالتزامات رشرح القانوف ابؼدني مصاد" ،خاطر يعدناف السرحاف، نور   3
 .354، ص 2012 ،ابػامسة 
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نوف التجارة الدولية، ومن التزاـ يفرضو عليو قا تعرؼ ابؼسؤولية التقصتَية على أنها حالو ابؼتعامل
صادرة عن أحدى سلطات  ؼؤولية التي تنشأ عن أفعاؿ أو تصر نوع من ابؼس برالدولية تعت ةالناحي

 1.اتها العامةئيىالدولة او 
 :شروط ىي ةابؼفاوضات توافر ثلاث لشف ببفاوض بساـ ابؼسؤولية التقصتَية للمتيشتًط لقي

 :ولا : الخطأ التقصيريأ
رحلة مابػطأ التقصتَي ك أىم صورنوضح عريف ابػطأ التقصتَي و تسنتطرؽ في ىذا الفرع إلى 

 .ابؼفاوضات
 التقصيري الخطأتعريف  -1

يقصد بابػطأ التقصتَي على وجو العموـ الابكراؼ عن السلوؾ  ابؼعتاد للرجل  العادي  عند 
وضعو  في نفس  الظروؼ  ابػارجية  وىذا  نفس الأمر  ينطق  على ابؼتفاوض عند احرافو عن سلوكو  

ىذا  ابػطأ  بإبغاؽ  ضرر اثناء  ستَ  ابؼفاوضات  فيعتبر بذلك  مرتكبا  بػطأ  تقصتَي  وإذا  أدى  
  2.ولية  تقصتَية  ويلتزـ  بالتعويضلطرؼ الأخر  اعتبر  مسؤولا  مسؤ 

 ابؼسؤوؿأو على الأقل اف يكوف ابؼضرور ب في أف يقصد ابؼسؤوؿ الاضراري التقصتَ يتمثل ابػطأ 
على الوفاء  قادراوأف يكوف  ضارة جها الائنترأ يد ولم يتخذ من الاحتياطات مافعالو أ درؾ نتائجيبفيزا 

  3.عدـ ابؼساس بحقوؽ الآخرينب بذؿ العناية اللازمةو ببالتزام
  

                                                           
 .819ابؼرجع السابق، ص  ،قده حبيبة  1
 .52،  51ص  ،يسرى دوب ، إكراـ راموؿ ابؼرجع السابق 2

، سنة النشر ، المجلد السادس، دوفابؼتخصصةابؼوسوعة العربية القانونية  ،("العمل غتَ ابؼشروع ) ابؼسؤولية التقصتَية" ،أيدن ابو العياؿ  3
 12ص
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 : التقصيري في المفاوضات الخطأصور  -2
حياتنا  فيحدوثا  الأكثروصور  اؿأشك ةمرحلة ابؼفاوضات عد في يالتقصتَ يتخذ ابػطأ 

 تتمثل في: العملية
 :مفاوضات التجسس -أ 

 ةللتعاقد إنما ىدفو الوحيد معرف ةنيي دوف أف يكوف لديو أشخص التفاوض حيث يدخل ال
تراجع  1تي يرغب فيها.ه وبدجرد حصولو على ابؼعلومات الوالاطلاع على أفكار  أسرار الطرؼ الآخر

 دوف سبب موضوعي. حب من دائرة ابؼفاوضاتنسوا
 ءسيتعتبر " 1994 ايونيدرو ال ئمن مباد 2-15وىذا نصت عليو الفقرة الثالثة من ابؼادة 

إلى  م أنا ليس لديو البند في الوصوؿعلياو يتابع ابؼفاوضات وىو يفتتح  النية خصوصا الطرؼ الذي
 2."اتفاؽ

 (: مفاوضات إضاعة الفرصة )الإعاقة -ب
من أجل  يالتفاوض ابعد يسل ابؼتفاوضتُويقصد بها ابؼفاوضات التي تهدؼ بدوجبها أحد 

وصرفو الى إبراـ صفقة  إنما يرمى لإعاقة وتعطيل الطرؼ الآخر ،وإبرامها ئيبرديد شروط العقد النها
 3.أخرى

 غير:التفاوض على ملك ال -ج 
ماؿ  فيمفاوضة من أجل التصرؼ  يقوـ فيها أحد الأطراؼ بدخوؿ في التيويتجلى في ابغالة 

 .التقصتَيةستوجب قياـ ابؼسؤولية فيمن  لو، لكادوف أف يكوف ما معتُ
كاف ابؼاؿ ابؼتفاوض النية  بحسب   بالتعويض حتى و لو حسن ملك الغتَلتزـ ابؼفاوض على ي

ابؼتعلقة  ابعزائري ابؼدنيمن القانوف  399على حكم ابؼادة  اوذلك قياس عليو غتَ بفلوؾ للطرؼ الأخر

                                                           
 .1994روما  ،من مبادئ توحيد القانوف الدولي ابػاص 15ابؼادة   1
 .158ص  ،ابؼرجع السابق، فايزة براىامي  2
3
 .158ص  ،ابؼرجع السابق، فايزة براىامي  
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 تًيبدقتضى حكم وكاف ابؼش ىابؼشتً في صافٌ  يعالب لإذ أبط: " التي تنص على أنوغتَ ملك الالبيع 
 حسن النية". فلو أف يطالب بالتعويض ولو كافبيع البائع كاف لا يدلك ابؼأف  لهيج

 تتُلتقصتَية ابؼنصوص عليها في ابؼاداابؼسؤولية  لكوفىذا لابذاه  يوالقضاء الفرنس قوو يؤكد الف
لطرؼ ضرار باالا نية بيافي غا حتى به ن الأخذكيدي الفرنس من القانوف ابؼدني 1383و  1382

 1.الآخر
 : الضرر:ثانيا

 أصحاب ضررينو أماـ القضاء ىو التعويض عن مد ىمن رفع دعو  الرئيسيالسبب  تبر الضررعي
 برمن قياـ ابؼسؤولية ابؼدنية ىو جوبؽذا فابؽدؼ  من فعل قاـ بو ابؼدعي عليو ضررهجراء ت ابؼدعى

ابؼسؤولية فهو الأساس الذي تقوـ عليو دعوى ، ضررن ابغديث عن دعوى مدينة بدوف فلا يدك ضررال
رفع دعوى  ابػطأ لإمكافركن  ببجانضرر فيجب اف يكوف ركن ال صتَية خاصةقعامة والتابؼدنية 

كل " :بأنو تعريفةوعليو يدكن  ،ابؼشرع ابعزائري حسب مصلحةبلا ملا بالقاعدة العامة لا دعوى ع
وؿ التي تتناقتصر ىذه ابغقوؽ على تلك تلو ولا  عةمن حقوؽ الانساف او بدصلحة مشرو ق بحمساس 

ومزايا او منافع يتمتع بها في سلطة بو بصاح ل كل حق يخولوما تشنمابؼالي من كياف الانساف وا بابعان
، وهما  معنويو  يمادقتُ ش تكوف مني ضررال إفف الذكر،ريف السالف عللت فقاو . القانوف " حدود

 كالآتي:
فكل مساس  ،ابؼالية ذمتوو أ خصالش مي يدس جسم ى: ىو ذلك الضرر الذ المادي ضررال -1
 ه.تَ بجفيو  ابؼتسبب بجيو  لضرر ذا و ابغاؽ ابؽ
للشخص ويسبب  والشرؼ والسمعة وروالشع ذلك الأذى يدس الإحساس هوف: المعنوي ضررال -2

ل ك، من خلاؿ ىذا ف2أقر بذلك و الا أنو حالياشأف تعويضفي  فقورغم اختلاؼ الفوأبؼا  حزنا
الى ضرر ال ينقسم ضررال بر ىذابج أييلتزـ بالتعويض  ضررىذا الفي إحداث  ئوشخص يتسبب بخط

ضرر حاؿ و  ضرر غتَ متوقع، كما بقد ضررمباشر أيضا متوقع و مباشر أو غتَ  ضررعدة أقساـ منها 

                                                           
1
 .65،  64ص ص  ،ابؼرجع السابق  ،نائلة أوصيف وشناح سهاـ  

 .70 ، صمرجع سابق يبة،وى تٍموم  2
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 غتَو  ابؼباشر المحقق ابؼتوقع ضررار ابؼسؤولية التقصتَية ىو الإطفي ابؼعوض عنو  ضررال كنمستقل ول
 1.الاحتمالي ضرروالابؼباشر غتَ  ضررال عن ولا تعويض توقعابؼ

ضرر ال يعتبراحدثو الشخص، و  يالذ للخطأ طبيعية نتيجةيعتبر  يابؼباشر ىو الضرر الذ ضررال
ا ن الضرر مباشر كمعقوؿ، فإذا لم ي بذؿ جهدبالدائم أف يتوفاه  توإذلم يكن في استطاعطبيعية  يجة نت

 .ابؼسؤوليةدـ نعذا توبه ضررابػطأ وال بتُمن أركاف العلاقة السببية  فيسقط ركن
 شرط أف يكوف بؿقق الوقوع لبفي ابؼستق ققتحيسبغاؿ أو الذي ضرر اال فهوالمحقق ضرر ال اأم

 كالنفقات التي  وثوالذي وقع بالفعل و ثبت حد ضرراحتمالي، فالصور ابغاؿ ىو الوليس في ابؼستقبل 
وف يكالذي لم يقع بعد وإنما ضرر فهو ال ابؼستحيل ضررما الأفعلا ضرور يعيدىا ابؼتفاوض ابؼ

 .الوقوع في ابؼستقبل بؿقق
ابؼتوقع وغتَ ابؼتوقع فابؼهم  ضررعن ال أف يتم التعويض التقصتَيةأف الأصل في ابؼسؤولية  ثحي

و إما أوأف يكوف بؿققا وىذا  ضروردر عن مساس بدصلحة مشروعة للمقد صضرر ال أف يكوف ىذا
أي يكوف  يالذ قياـ ابؼسؤولية أساسمرحلة ابؼفاوضات ىو  فيضرر وال او مستقبلاأف يكوف حالا 
بؼتفاوض معو وبؽذا الأختَ ا أصاب الطرؼ الاخرضرار ابػاطئ أحدث  بهذا التصرؼتصرؼ بـلا و 

 2أ.الذي بغقو من جراء ابػط ضررعن ال أف يطلب التعويض ضرورابؼ
 اتإثبب ضرورفيقوـ ابؼ، ادعى على منبينة ال لأفق ابؼضرور تعلى عا ضررات للثبيقع عبد الإ

 ابؼوضوع سلطة ةولقضاواقعة مادية  ضررأف ال على اعتبار الإثباتالضرر الذى أصابو وكافة طرؽ 
 .برديد ذلك فيرية يقدت

  

                                                           
   .68،  67مومتٍ وىيبة ابؼرجع السابق ص ص   1
 
 .69. 68ابؼرجع نفسو ص ص   2
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 :لاقة السببيةعال ا:ثالث

تكمن العلاقة السببية بتُ ابػطأ والضرر الذي أصاب الطرؼ الآخر عند القياـ  بالتفاوض في 
التجارة الدولية ذلك أف خطأ التفاوض ىو السبب  ابؼباشر في حدوث الضرر  ومن  ثم لا يكوف 

ابؼتفاوض  مسؤولا  على ما إرتكبو من أعماؿ إذا أثبت  أف الضرر قد نشأ عن سبب أجنبي لا بد  
 و فيو ل

قد ينشأ عن سبب واحد  العديد من الأضرار لذلك  يتعتُ عن القاضي  في ابؼوضوع أو 
يبحث عن السبب ابغقيقي  الذي أدى إلى حدوث الضرر كابغالة الأولى ، أو أف يحدد الضرر الذي 

بعلاقة سببية  مع الفعل غتَ ابؼشروع وبذلك يقع عبء إثبات العلاقة السببية  على ابؼضرور  يتًبط
ويقوـ بإثبات ذلك بجميع الوسائل الكافية  ويستطيع للمسؤوؿ )ابؼدعى عليو( إثبات عكس ىذه 

ثبت خطأ تسبب  فيو ابؼضرور إذا أ القرينة  كأف يثبت مثلا، قد نشأ عن سبب أجنبي أو قوة قاىرة أو
 .1ذلك صار غتَ ملزـ بالتعويض عن ىذا الضرر ،  ما لايتفقا ابؼفاوضاف على خلاؼ ذلك

  

 يد متوقع لاواحد و ىو حادث غتَ عتٌبداف فادتً م ئياف القوة القاىرة او ابغادث الفجا
أف يكوف ابغادث  فاجئالقاىرة او ابغادث ابؼة ويتًتب على توافر القو ولا يدكن دفعو للشخص فيو 

أف يكوف عدـ يتعتُ و  يانسب ليسف يكوف مطلقا و أ تُحستالتوقع بكاف التوقع، وعدـ إم بفكنغتَ 
 رلضاية وقت وقوع الفعل ابينما يكوف في ابؼسؤولية التقصتَ  ابؼسؤولية العقد وفى إبراـ العقد، فيالتوقع 

عها فيستحيل د التيأف يكوف من ابغوادث ، يتعتُ القوه القاىرة ابغادث من قبيل يكوف يلك توذا
حالة إذا وقع  فيطلقة م ةث استحالة تنفيذ الالتزاـ استحالأف يتًتب على ىذا ابغاد كذلكرط  شيو 

  127ة ، و ىو ما صرحت بو ابؼاديوابؼدين لا مسؤولية عل إفف نفسوور ضر ابؼ أيابػطأ من ابؼدعى 

                                                           
1
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علاقة سببية بتُ س إلى نفالتي تؤدى  من الانساف غتَخطأ اليعتبر  ابعزائري ابؼدنيمن القانوف 
كاف غتَ  ال خطأبأف تبتُ  ابؼدعى عليو من ابؼسؤولية إذايكوف سبب لإعفاء  وابػطأ وبالتالي ضررال

  1ابؼضرور.بالشخص  وقع يالذ ضررال قوعو  فيالسبب الوحيد 

 عقود التجارة الدولية: اوضاتفمي ني: آثار المسؤولية التقصيرية فالفرع الثا
عقود  ة عن إبراـقالسابمرحلة ابؼفاوضات  عقد تفاوض أثناءبابؼتفاوضاف  طرفافلم يرتبط ال تىم

بالتزاماتهم خلاؿ ىذه ابؼرحلة جراء الإخلاؿ  نوع ابؼسؤولية ابؼلقاة على عاتقهم التجارة الدولية فإف
 .العقد لعدـ وجود ىذا الأختَ يستقصتَية أساسها القانوف ول مسؤولية ىي

 ل"كل عم :على أنو تنص والتيمن القانوف ابؼدني ابعزائري  124 ابؼادةصت على ذلك نوقد 
  2".بالتعويضثو حدو  في ببالزـ من كاف سيتَ غلل ضرارأيا كاف يرتكبو ابؼرء وسبب 

 ىإجبار ابؼتفاوض على التنفيذ العيتٍ في مرحلة ابؼفاوضات  ومن ثم لا يبق نوبدا أنو  لا يدك
بدقابل  التعويض بعبر الضرر الذي بغقو بسبب ابػطأ التقصتَي  أماـ الدائن إلا اللجوء إلى التفييذ

 . للمتفاوض الآخر
أما تقدير التعويض يكوف عن الضرر ابؼباشر سواء كاف الضرر مباشر متوقعا أو غتَ متوقعا ،  

أف يشتًط أثناء  ابؼفاوضات إعفاه من  نحالا أو مستقبلا  بالإضافة إلى أف ابؼتفاوض لا يدك
   3. أف تقوـ بدناسبة فشل ابؼفاوضات لأف  ىذا الشرط يعتبر باطلا نلتقصتَية التي لا يدكابؼسؤولية ا

القوؿ يدكن أف ابؼسؤولية في ابؼفاوضات  في عقود التجارة الدولية  ليست على درجة  وخلاصة 
واحدة وإنما  تتعدد إذ ىناؾ مسؤولية  عقدية ) عقد ابؼفاوضة ( ومسؤولية تقصتَية )غياب عقد وسوء 
النية ( وفي بعض الأحياف قد تكوف مسؤولية مزدوجة في نفس الوقت أنو  من خلاؿ  تأملنا  في 

حكاـ ابؼنظمة بؽاتو ابؼسؤوليات نلاحظ أف ابؼسؤولية العقدية تعتبر أكثر للأطراؼ ابؼتفاوضة  في الأ
عقود التجارة الدولية لعدة اعتبارات أوبؽا أف ابؼسؤولية العقدية سهلة الإثبات لكلا الطرفتُ ولا يدكن 

                                                           
1
 .ممابؼعدؿ وابؼت 75/58من القانوف  127ابؼادة  

 71، 70مومتٍ وىيبة ابؼرجع السابق ص ص   2
 
3
 .63ص  ،ابؼرجع السابق ،يسرى دوب ، إكراـ راموؿ  
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التقصتَية التي تشجع على ابغديث عن الإخلاؿ إلا إذا تم التنصيص على الالتزاـ ، بخلاؼ ابؼسؤولية 
الفوضى والعبث بابؼفاوضات بفا يتسبب في ضياع حقوؽ ابؼتفاوضتُ  وثانيا يؤدي الأخذ بابؼسؤولية 
التقصتَية  في مرحلة ابؼفاوضة إلى  تغيتَ الأفراد من الدخوؿ ابؼفاوضات ىم يعلموف مسبقا أنهم برت 

لى كل الأضرار حتى الغتَ متوقعة ،  وما يعقد ربضة قواعد ابؼسؤولية التقصتَية ويلتزموف بالتعويض ع
الأمر ىو إمكانية  مساءلتهم  في أي بغظة  حتى ولو كاف قطع ابؼفاوضات حتى ولوكاف بشكل 
تلقائي  وبنية حسنة ،  ثالثا فإف ابؼسؤولية التقصتَية رغم بضايتها  للمتفاوض ابؼتضرر  من خلاؿ إقرار 

ابي  من شأنو  تشجيع الثقة وبرفيز الأطراؼ على إبراـ ابؼزيد تعويضات  سخية في حقو  وىذا أمر إيج
من إبراـ العقود الدولية التجارية ، إلا اف  الواقع يكشف أف ىناؾ العديد من الصعوبات في الإثبات  

غتَ بؿددة  بشكل دقيق كما أف  تتعتًض ىذا ابؼتفاوض خاصة  عدـ وجود عقد وبالتالي الالتزاما
  . فاوض الآخر  ىو في الغالب صعب ابؼناؿإثبات سوء نية ابؼت

و الواقع أف الدافع وراء ظهور اتفاقات ابؼفاوضة في عقود التجارة الدولية بشكل كبتَ في ابغياة 
برت ربضة  االعملية ، ىو حاجة الأفراد إلى الشعور بالأماف أثناء التفاوض وغشيتهم من أف  يظلو 

قواعد ابؼسؤولية التقصتَية التي جعلت من صعوبة الإثبات وابغرية التفاوضية  ابؼطلقة فخا  يأتي  على 
  . التفاوض المحل بتعويضات جد قاسية إذ ما استطاع ابؼتضرر إثبات سوء نيتو وإهمالو
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 :الثاني خلاصة الفصل
 على طويتنبل ، العقد براـلإمرحلة سابقة  بؾرد يستات في عقود التجارة الدولية لابؼفاوض اف

اـ بحسن النية وىذا تز ال بدأم وعلى راسها ،للقانوف ةالعام على بادئجوىرية تفرضها ابؼية التزامات قانون
د ىذا بقو  ،كل من إبراـ العقد وتنفيذه  في نيةسن البح ابؼتفاوضتُاـ ز وجوب التعلى  نص صراحةيابؼبدأ 

ها، يتالعلاقة التعاقدية من بدا ةىزان بضمافكذلك   الذى يعتٍ ي،ابعزائر  ابؼدنيالقانوف  في ضده بدأابؼ
 لو حيث يؤدى ةملكم ي، فهلا تقل أهمية عنوة حسن النيعن من  ات متفرعةمزاالت وكذلك ىناؾ

بتُ يد نوعها حوؿ برد راءالأ ت، حيث اختلفمسؤولية مدينة رتبت تالالتزامابأحد ىذه خلاؿ الا
اـ قي روطشمن عدمو، وكذا بياف فاوض التذلك بوجود عقد عقد رتبط االعقدية او تقصتَية حيث 

وضرر وعلاقة خطأ لف منو عن القواعد العامة من بزت رتبطوالتي  ةوتقصتَيابؼسؤولية سواء عقديو 
 .منها ابعزاءوواجب 
 



 

 

 

 الخاتمة



 الخاتمت

 

 

 تمة:اخلا
إف التفاوض حوؿ انعقاد العقد  في التجارة الدولية من ابؼسائل ابعوىرية وابؽامة التي يروؽ  

دراستها  باعتبارىا  العمود الفقري في تكوين العقد  وابغاجة ابؼلحة لأهمية التفاوض  من خلاؿ  
ا فرض ظهور نوع جديد  من العقود التي تتصف  بالتًكيب والتعقيد الفتٍ لاسيما  في التجارة بف

اللجوء إلى التفاوض  حوؿ ىذه العقود  بسهيدا لإبرامها ، كما استنتجنا  أف التفاوض  ىو خطوة إلى 
الإيجاب وعادة ما يتم عن طريق دعوة يوجهها أحد الطرفتُ إلى الآخر للدخوؿ إلى التفاوض إذا تم 

الطرفتُ التزامات متبادلة قبوؿ ىذا الإيجاب بفن وجو أليو  قاـ اتفاؽ التفاوض الذي ينشأ على عاتق 
أف موضوع الدراسة يطرح جانب  قانوني حديث قبل انعقاد العقد النهائي كوف أف التفاوض يلعب 

 دورا بارزا في انعقاد ىذه العقود . 

 و على إثر الانتهاء من ىذه الدراسة تم التوصل إلى نتائج تلخص فيما يلي : 

التجارة الدولية من حيث أنها تسمح للأطراؼ ابؼتفاوضة للمفاوضات قيمة قانونية بالنسبة لعقود  -1
بالتشاور والتفاىم على شروط العقد الأساسية ما ينفي ادعاء أي طرؼ بوجود شروط تعسفية في 
العقد، بالإضافة إلى أنها أداة تفستَ لبنود العقد إذ وجد لبس في مضموف العقد حتى أنها تساعد 

 لة وجود نزاع بتُ الطرفتُ .القاضي بالرجوع إلى بؿاضرىا في حا

تظهر ابؼفاوضات بشكل كبتَ في العقود ابؼركبة مثل عقود التجارة الدولية حتى إنها يدكن أف تصل  -2
إلى مرحلة يبـر فيها اتفاؽ تفاوض وذلك راجع إلى صعوبة وتكاليف ىذه العقود، على عكس العقود 

 البسيطة التي لا برتاج إلى ابؼفاوضات.

اؼ  التفاوض يقع على عاتقهم التزامات متبادلة حيث يعتبر الالتزاـ بحسن النية  في كما أف أطر  -3
الالتزاـ ابعوىري الذي على أساسو  تنجح ابؼفاوضات  وتنبثق  علية التزامات فرعية  تصب في  نفس 

ـ بحظر ابؼنحتٌ بغسن النية وىي الالتزاـ بالإعلاـ ومواصلة ابؼفاوضات  والالتزاـ  بالسرية  والالتزا



 الخاتمت

 

ابؼفاوضات ابؼوازية  وتعتبر مهما بؼا  ينطوي عليو من أهمية في إبساـ ابؼفاوضات  وانعقاد العقد بوجو 
 صحيح .

واجهت ابؼسؤولية  الناشئة  عن ابؼفاوضات  خلافا ، منهم من  يعتبرىا مسؤولية عقدية  لوجود  -4
ؤولية تقصتَية  في حالة وجود اتفاؽ م  من يعتبرىا مسهنتفاوض  قبل البدء في ابؼفاوضات، وم اتفاؽ

 تفاوض .

التنفيذ بدقابل ابعزاء ابؼتًتب عن الإخلاؿ بابؼسؤولية في مرحلة ابؼفاوضات  إما  التنفيذ العيتٍ أو   -5
 بغقو من ضرر . أو عن طريق التعويض  عن استحالة التنفيذ العيتٍ  ويشمل ابؼتضرر ما

صوص قانونية تنص على ىذه تطرؽ ابؼشرع ابعزائري للمرحلة السابقة للتعاقد وعدـ تنظيم ن عدـ -6
 .تي نص عليها في عدة نصوص قانونيةالابؼرحلة، على عكس مرحلة تنفيذ العقد 

 بؾموعة من ابؼقتًحات أهمها:فإننا نقدـ  وبناءا على النتائج السابقة

بؾموعة من القوانتُ التي تعافً  اوضات من خلاؿ سنضرورة تنظيم ابؼشرع ابعزائري بؼرحلة ابؼف -
بالغة  عقود التجارة الدولية بؼا بؽا من أهميةوخصوصا بعد التطور الاقتصادي وظهور ابؼفاوضات 

 .في إبراـ العقد التجاري الدولي
الأطراؼ ابؼتفاوضة وىذا ما يعزر التكافؤ  إف بقاح عملية التفاوض ما ىو الا نتيجة بغسن اختيار -

حرص ىذه  ويحقق النهوض الاقتصادي للدوؿ من جهة، ومن جهة اخرى للمراكز الاقتصادية
اتفاؽ صريح مكتوب، واف ىذا الاتفاؽ ىو الذي  الأطراؼ قبل الشروع في ابؼفاوضات على إبراـ

 العقد أو عند فشل ىذه ابؼفاوضات. العلاقة بتُ اطراؼ اثناء ابؼفاوضات عند ابراـ يحكم
ي فتح مراكز خاصة تهتم بإقامة دورات لتدريس فن التفاوض وتقنياتو والبحث أصبح من الضرور  -

في تسيتَ عملية التفاوض في بؾالات التجارة الدولية لاكتساب مهارات وخبرات في ابؼيداف 
 .ل التي ستواجو العقد في ابؼستقبلللوصوؿ إلى إبراـ عقد متواف لتفادي ابؼشاك
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2006. 

 ، جامع الكتب1288صفحة  3الأدباء، رشاد الأريب ابن معرفة الأديب، المجلد معجم  -10
  " /httpd://ketabonline.com/ar/books/6879/readالإسلامية اطلع عليو عبر الرابط: 

موسى غالً فتجاف وفاطمة فافٌ أبضد، أخلاقيات التفاوض في ابؼنهج الإسلامي، دار الكندي  -11
 .2007الأردف،  للنشر والتوزيع، اربد،

 .1987، القاىرة، 01نقلا عن زكي بؿمد بصاؿ الدين، مشكلات ابؼسؤولية ابؼدنية، جزء -12
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 مجلات:ال-2

جامعة عتُ ، ، بؾلة العلوـ القانونية والاقتصاديةابؼفاوضات في الإطار التعاقدي"ابو زيد بؿمد، " .1
 .2005، 1شمس، مصر، عدد

، التفاوض التعاقدي: إطاره القانوني وأثره في الإلتزاـ، بؾلة كلية أبضد سيد البهي الشوبري   .2
 .2019، 01، جزء 04الدراسات الإسلامية والعربية للبنات بدمنهور، العدد

ابؼوسوعة العربية القانونية  ،العمل غتَ ابؼشروع ) ابؼسؤولية التقصتَية("أيدن ابو العياؿ، " .3
 .النشرسنة  ابؼتخصصة، المجلد السادس، دوف

 ، بؾلة الاستاذالالتزامات التي بركم ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية"بارة نبيهة بومعزة، " .4
الباحث للدراسات القانونية والسياسية، بؾلة الأستاذ الباحث للدراسات القانونية والسياسية، 

 .02، عدد 6، بؾلد2022
التعاقدية بدرحلة  موضوعية الإرادة أثربدر أكرـ بؿمود حستُ و عبد الله بؿمد صديق بؿمد، " .5

 .ػ2011، 49، عدد13، بؾلة الرافدين للحقوؽ العراؽ، بؾلد ابؼفاوضات"
بومعزة بارة نبيهة، "الالتزامات التي بركم ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية"، بؾلة الأستاذ  .6

 .2021، ديسمبر 2، العدد 6الباحث للدراسات القانونية والسياسية، بؾلد
جيلالي بن عيسى ، بن قردي أمتُ، " عقود الإذعاف  بتُ اختلاؿ  الإلتزامات  التعاقدية   .7

  01وابغماية  القانونية للمذعن "، المجلة الأكاديدية للبحوث  في العلوـ الاجتماعية ،  بؾلد :  
 .2019 ، ابعزائر ، 01عدد : 

، ابؼفاوضات في الفتًة التعاقدية و مراحل اعداد العقد الدولي، بؾلة حساـ الدين كامل الأىواني .8
 .1996العلوـ القانونية و الإقتصادية، عدد

ذنوف يونس صافٌ، ىاني بضداف عبد الله، مفهوـ عقد ابؼشورة القانونية و تكييفو القانوني، دراسة  .9
 .2016(، 2(، ابعزء )1(، بؾلد )1مقارنة، بؾلة جامعة تكريت للحقوؽ السنة )
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رامز عاشور، الوساطة و ابؼفاوضات الالكتًونية كوسائل بديلة لفض منازعات عقود التجارة  .10
الدولية الالكتًونية، بؾلة القدس للبحوث الأكاديدية، نسخة العلوـ الإنسانية و الاجتماعية، 

 .2، عدد1، بؾلد2023جامعة القدس، 
، بؾلة الدراسات القانونية  "تجارية الدولية ، "ابؼفاوضات في العقود الرضا بؿمد  عبد ابعواد  .11

 .2025، سبتمبر   03، العدد  11والإقتصادية ، المجلد : 
طهتَ عواج، بػضر بن ساىل، استًابذيات التفاوض في العلاقات الاجتماعية، بؾلة  .12

 .02، المجلد الأوؿ، العدد2020سوسيولوجيوف، د ب ف، 
، المجلة التجارة الدولية، مبدأ التفاوض وحسن النية"التفاوض على عقود عبد النور بوناح، " .13

 .، ابعزائر2022، 2، عدد37والعلوـ السياسية، بؾلدابعزائرية للحقوؽ 
النظاـ القانوني للمفاوضات في عقود التجارة عبدالقادر بلاوي، عبد القادر أقصاص، " .14

 .01، عدد08، بؾلد 2020، بؾلة القانوف والمجتمع، الإلكتًونية"
 لطبيعة ابؼادية والعقدية وآثاره، بؾلة البحوثا بؿمد، التفاوض على عقود الأعماؿ بتُعبدو  .15

 .13، عدد 2والدراسات القانونية والسياسية، جامعة البليدة 
قدة حبيبية، التعويض عن ابؼسؤولية في التجارة الدولية، بؾلة الأستاذ الباحث للدراسات  .16

 .2018، جامعة قاصدي مرباح، ورقلة، 09، العدد02القانونية والسياسية، المجلد
، بؾلة ابؼنار للبحوث والدراسات القانونية مرحلة ابؼفاوضات التعاقدية"بػضر حليس، " .17

 .01، عدد2017والسياسية، جامعة يحي فارس ابؼدية، 
بؾلة ابغقوؽ والعلوـ الإنسانية ،  ، مرحلة التفاوض في العقود الإلكتًونية "لطيفة  أمازوز، " .18

  .2018، 04العدد:   11:المجلد 
مد أبوزيد، "ابؼفاوضات في إطار التعاقدي"، بؾلة العلوـ القانونية والاقتصادية، جامعة عتُ بؿ .19

 .2005،مصر، 01شمس، عدد 
نور الدين موزالي، ابؼفازضات العقدية الإلكتًونية، بؾلة صوت القانوف، كلية ابغقوؽ والعلوـ  .20

 .2022، 1عدد ،9السياسية، جامعة بطيس مليانة، بؾلد
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ىاني عبد  العاطي عبد ابؼعطي الغيثاوي ، ابؼفاوضات وأثرىا على التوازف العقدي ، بؾلة كلية  .21
  . 03، ابعزء :  34الشريعة والقانوف  بطنطا ، العدد 

"، بؾلة  العلوـ  الإنسانية قسنطينة ، المجلد :  عقود إذعاف وبضاية ابؼستهلكيدينة بليماف،  "  .22
 . 2019بعزائر، ديسمبر ، ا02، العدد 30

 : الرسائل والمذكرات: الثاث

آيت سلمياف جعفر، التنظيم العقدي بؼرحلة التفاوض، مذكرة لنيل شهادة ماستً قانوف شركات،  -1
  .2017/2018كلية ابغقوؽ والعلوـ السياسية، قسم ابغقوؽ  جامعة قاصدي مرباح ورقلة

لنيل شهادة ابؼاجستتَ،   ، مذكرةابؼرحلة السابقة للتعاقد"التزامات الأطراؼ في براىامي فايزة، " -2
 .2009 كلية ابغقوؽ، جامعة أبو بكر بلقايد تلمساف،

ماجستتَ،   ، مذكرة لنيل شهادةابؼسؤولتُ ابؼدنية في حالة قطع ابؼفاوضات"بن أبضد صليحة، " -3
 .ػ2006كلية ابغقوؽ والعلوـ الاقتصادية، جامعة قاصدي مرباح ورقلة، 

،  مذكرة  مقدمة "الدوليةللتفاوض في عقود التجارة   اـ  القانونيظالنتواتي  أبضد نور ابؽدى ، " -4
لنيل شهادة ابؼاستً، قانوف  عاـ للأعماؿ، كلية ابغقوؽ  والعلوـ السياسية، جامعة  قاصدي مرباح، 

 . 2012/2013ورقلة،  

ما قبل التعاقد، مذكرة لنيل  ابؼسؤولية في مرحلةرابحي اماؿ، التزامات ابؼفاوض وأثرىا على قياـ  -5
بونعامة بطيس مليانة كلية ابغقوؽ قسم ابغقوؽ،  شهادة ماستً قانوف أعماؿ جامعة ابعيلالي

2019/2020. 

علي عباس ىادي، الاخلاؿ بدفاوضات عقد ابؼشورة القانوني الالكتًوني، أطروحة ماجستتَ في  -6
 .2022ية القانوف قسم القانوف ابػاص، العراؽ القانوف ابػاص، جامعة كربلاء كل

ذات ابؼسؤولية المحدودة للخدمات  "، دراسة حالة شركةالتفاوض في عملية البيعةکايلي ريدة، " -7
 .2014ابؼاجستتَ، جامعة أبضد بوقرة بومرداس،  العامة والتجارية، مذكرة لنيل شهادة
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بؼرحلة ابؼفاوضات في العقود، مذكرة لنيل شهادة لبتٌ بضزة، ماجدة بلحواس، التنظيم القانوني  -8
 .2020/2021كلية ابغقوؽ و العلوـ السياسية 1945ماي 08ماستً قانوف أعماؿ جامعة 

للتعاقد، مذكرة شهادة  لغواطي مصطفى أمتُ، بليماني يونس، الإطار القانوني للمرحلة السابقة -9
 .2016/2017وشعيب، عتُ تيموشنت، ابؼاستً، قانوف خاص معمق، ابؼركز ابعامعي بلحاج ب

مصطفى خضتَ نشمي، النظاـ القانوني للمفاوضات التمهيدية للتعاقد، رسالة ماجستتَ في  -10
 .القانوف ابػاص، جامعة السرؽ الأوسط

رسالة ماجستتَ في  للتعاقد، مصطفی خيضر نشمي، النظاـ القانوني للمفاوضات التمهيدية -11
 .2014الأوسط، الشرؽالقانوف ابػاص، جامعة 

"،أطروجة الإطار القانوني لعقد التفاوض في مفاوضات  عقود التجارة الدولية معمر بوطبالة، " -12
لنيل شهادة  دكتورا ر، كلية ابغقوؽ والعلوـ السياسية  جامعة الإخوة منتوري، قسنطينة ، 

2016_2017. 

قانوف أعماؿ،   مذكرة لنيل شهادة ماستً، ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية"موسى وىيبة، " -13
 .2024/2025كلية ابغقوؽ والعلوـ السياسية، جامعة العربي تبسي، تبسة، 

موني وىيبة، ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية  مذكرة لنيل  شهادة ابؼاستً ، قانوف أعماؿ ،   -14
 .2025_2024، كلية  ابغقوؽ  والعلوـ السياسية،  جامعة العربي التبسي ، تبسة

"،  مذكرة لنيل شهادة ابؼفاوضات في عقود التجارة الدولية "نائلة أوصيف ،  سهاـ شناح  -15
ماستً ، بزصص قانوف أعماؿ ، كلية ابغقوؽ  والعلوـ السياسية  ، جامعة  بؿمد بوضياؼ ، مسيلة  

 ،2019 2020. 

" الإطار القانوني بؼفاوضات عقود التجارة الدولية  مذكرة لنيل  يسرى دوب ، إكراـ  راموؿ -16
أوت  20شهادة ماستً  ،بزصص قانوف أعماؿ  ، كلية ابغقوؽ  والعلوـ السياسية  ػ جامعة  

 .2024سكيكدة  ، جواف  1955



 قائمت المصادر والمراجع

 

82 

 : ومقالات التقارير والدراسات: رابعا

مصطفى، تقنيات التفاوض الدولي، مطبوعة موجهة لطلبة السنة الثالثة بذارة دولية،  بلقربوز -1
جامعة ابن خلدوف، كلية العلوـ الاقتصادية التجارية و علوـ التسيتَ قسم العلوـ التجارية 

2023/2024. 

شركة الاحكاـ،  "، مقاؿ منشور في بؾلةالتفاوض في عقد نقل التكنولوجيابظيحة القليوبي، "  -2
 .1997، القاىرة، 8ابػدمات التعليمية، عدد

عيساوي سفياف، مادة تقنيات التفاوض الدولي، بؿاضرات موجهة لطلبة السنة الثالثة بزصص  -3
كلية العلوـ الاقتصادية و التجارية و علوـ التسيتَ قسم العلوـ التجارية   03بذارة دولية جامعة ابعزائر 

2020/2021. 

للوسائل  التًقيم الاتفاقي للمفاوضات العقدية، دراسة برليلية مقارنةلعاؿ، "بؿمد حستُ عبد ا -4
 .ػ2008، دار النهضة العربية، القانونية لتأمتُ ابؼفاوضات في عمليات التجارة الدولية"

دار  التنظيم الاتفاقي للمفاوضات العقدية، دراسة برليلية مقارنة"،بؿمد حستُ عبد العاؿ، " -5
 .2008النهضة العربية مصر،

نبيلة جعيجع، بؿاضرات التفاوض الدولي مطبوعة  دروس مقدمة  لطلبة  السنة أولى ماستً مالية  -6
 .2021_2020وبذارة، كلية العلوـ الاقتصادية  والتجارية  

 :ع باللغة الفرنسيةالمراج -2

1- Code civil français  2016فبراير  10ابؼعدلة وفق أمر  2016نسخة. 
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 الملخص

تعد مرحلة ابؼفاوضات مرحلة أولية  بسهيدية لابد منها لتحديد شروط العقد  بتُ الأطراؼ 
ابؼتفاوضة خاصة  مع تطور العقود  واختلاؼ الأنظمة القانونية للعقود الدولية وعلية أصبحت 

على عاتق كل   تلتفستَ مضموف العقد يتًتب عليها التزاماابؼفاوضات مرحلة أساسية بل ضرورية 
اء ستَ ابؼفاوضات وأي إخلاؿ بهذه الالتزامات أو تقصتَ  تنشأ عنو مسؤولية مدنية إما أف نطرؼ  أث

 تكوف عقدية أو تقصتَية.

  :الكلمات المفتاحية

ابؼفاوضات، العقد، العقود الدولية، الالتزامات القانونية، ابؼسؤولية ابؼدنية، ابؼسؤولية العقدية، ابؼسؤولية 
 .التقصتَية

 

Abstract : 

Negotiation is considered a preliminary and essential stage in determining 

the terms of a contract between the negotiating parties, particularly in light of 

the evolution of contracts and the diversity of legal systems governing 

international contracts. It has become a fundamental and indispensable phase in 

the formation and interpretation of contractual terms, as it imposes legal 

obligations on each party during the negotiation process. Any breach of these 

obligations or failure to comply with them may give rise to civil liability, which 

may be either contractual or tortious, depending on the nature of the relationship 

and the circumstances surrounding the negotiations. 
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